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Kattoliiton hallituksen puheenjohtajalta

ILPEnN syntytarina on kuin suo-
Vraan yrittajan kasikirjasta: havai-

taan ongelma ja keksitaan sii-
hen ratkaisu. Tata ratkaisua tarjotaan
myods muille ja ndin synnytetaan uutta
liketoimintaa. Vahitellen valikoima
kasvoi ja laajentui myos talotekniikan
puolelle. Tama kiinnikkeista 45 vuot-
ta aikaisemmin alkanut kehityskaari
huipentui kesékuussa 2021 esiteltyyn
VILPE Sense -dlykattojarjestelmaan.

Alykatoista on puhuttu vuosien
mittaan aiemminkin. Erilaista mittaus-
dataa on keréatty ja kosteushalytyksia
saatu, mutta keratyn tiedon hyodyn-
taminen ei ole aina ollut kovin onnis-
tunutta. Usein kosteuden mittaus on
perustunut erilaisiin liuska-antureihin,
jotka reagoivat vasta sitten, kun ne
kastuvat. Ylapohjarakenteesta riippu-
en niiden kayttokelpoisuus on hieman
kyseenalaista. Kun anturi halyttas,
havaitaan myds aistinvaraisesti veden
tippuvan katosta.

VILPE Sense tarjoaa ensimmaista
kertaa kiinteistdon omistajalle valmiiksi
mietityn ja raataldidyn paketin, joka
pitaa sisallaan kaikki tarvittavat kom-
ponentit ja automatiikan. Voin hyvin
kuvitella, etta VILPE Sense -jarjestel-
ma tulee nopeasti nakymaan uusien
hankkeiden rakennesuunnitelmissa.
ltse pidan tata suurimpana harppauk-
sena loivien kattojen tuotekehitykses-
sa sitten kumibitumikermien.

Tama kehitys sienikiinnikkeiden ja
VILPE Sensen vélilla osoittaa hyvin
sen, mitd menestyvan liiketoiminnan
kasvun yllapitaminen vaatii. Yksi inno-
vaatio ei viela riita. Jos tuotekehitysta
ei tapahdu, kilpailijat ajavat vauhdilla
ohitse ennen kuin huomaatkaan. Aina
on osattava tunnistaa uusi ongelma ja
kehitettava siihen sellainen ratkaisu,
jonka ymparille voidaan taas uudel-
leen synnyttaa liiketoimintaa.

Erityisen hienoa VILPEnN tarinassa
on se, etta yritys on edelleen yksityi-
sessa omistuksessa. Talla on suuri
merkitys etenkin alueellisesti. Menes-
tyva yritys tuo vaurautta ymparilleen
monella tavalla. Yrityksen menestyes-
sa suurin voittaja on aina yhteiskunta.

Kuntien ja valtion tulisikin osaltaan
huolehtia siita, ettd menestyvien
yritysten toiminnan tielta poistetaan
turhia esteita. Teollisen tuotannon tu-
lee olla kannattavaa myds kotimaas-
sa. Tuotteet taytyy saada liikkeelle
hyvakuntoista tie- ja raideverkkoa
myoden. Myyntitiimin pitaa paasta
singahtamaan maailmalle maakunnan
omalta lentokentélta. Informaation
taytyy liikkua silmanrapayksessa tur-
vallisesti. Koulutettua henkilékuntaa
tarvitaan. TyOperaistd maahanmuut-
toa olisi helpotettava pikaisesti.

VILPE on pitkaaikainen Kattoliiton
jasenyritys, joka on aktiivisesti osallis-
tunut Kattoliiton toimintaan.

“Erityisen hienoa VILPEnN
tarinassa on se, etta yritys
on edelleen yksityisessé
omistuksessa. Télla on
suuri merkitys etenkin
alueellisesti.”

Kuva: Mikko Torvi

Tama kertoo paljon yrityksen ar-
voista ja johdon tahtotilasta. VILPE on
valmis kayttamaan omia resurssejaan
koko kattoalan kehittamiseen.

Tama on todella arvokasta tyota ja
vaatii sitoutumista ja uhrauksia niin
yritykselta kuin tyontekijoilta. Kaikki
Kattoliitossa tehty "vapaaehtoistyd”
tehdaan oman tyon liséksi. Ainoa
palkkio on hyva mieli valmistuneen
projektin jalkeen, kun voidaan todeta
taas kerran kattoalan ottaneen pienen
askelen eteenpain. Kiitokset VILPElle
ja kaikille vilpelaisille osallistumises-
tanne Kattoliiton toimintaan.

Paljon onnea VILPE!

Mikko Torvi

Kattoliitto Ry:n hallituksen
puheenjohtaja




Maailma muuttuu, mutta katse on
vahvasti tulevaisuudessa

VILPEN toimitusjohtaja Tuomas Saikkonen aloitti uuden strategian tydostamisen juuri
ennen kuin koronapandemia iski Suomeen. Nopeista muutoksista huolimatta han uskoo
vahvasti tulevaisuuden kasvuun.

letaan tammikuuta 2020.
E Edessa on VILPEN 45-vuotis-

juhlavuosi, joka alkaa sukupol-
venvaihdoksella isalta pojalle. Tuore
toimitusjohtaja Tuomas Saikkonen
ryhtyy ensitdikseen tydstamaan
yrityksen uutta strategiaa yhdessa
hallituksen ja johtoryhman kanssa.
Paria kuukautta myéhemmin maailma
kuitenkin muuttuu arvaamattomalla
tavalla.

"Ei olisi voinut parempaa ajankoh-
taa valita strategiatyolle. Paasimme
nakemaan, kuinka radikaalia muutos
voi aidosti olla”, Saikkonen kertoo.

Suuren muutoksen on kokenut
myos itse strategiaprosessi. Aikai-
semmin strategia laadittiin viideksi
vuodeksi kerrallaan ja se pysyi mel-
ko muuttumattomana. Uutta mallia
edustava strategia on rullaava: suuret
raamit eivat muutu, mutta strategiaa
tarkastellaan ja kehitetaan jatkuvasti.

’Lahdimme miettimaan liiketoimin-
taympariston tulevaisuutta mega-
trendien kautta. Aika nopeasti syntyi
kasitys esimerkiksi siita, etta yha
isompi osa rakennuskannasta tulee
olemaan alykasta”, Saikkonen taus-
toittaa strategian lahtokohtia.

Ensimmaiset strategian paatavoit-
teet ulottuvat vuoteen 2025. Siihen
mennessa VILPE aikoo olla 30 miljoo-
nan euron organisaatio seka alansa
ekologisin ja halutuin kumppani, joka
on toteuttanut kasvuharppauksen
uusilla innovaatioilla.

Muutoksen etulinjassa

VILPEn innovaatioiden keskidossa
ovat uudet loT-ratkaisut. Tavoitteena
vuodelle 2025 on, etta loT-tuoteseg-

mentti kattaa 10 prosenttia yrityksen
likevaihdosta. VILPE Sense on ensim-
mainen harppaus kohti alymaailmaa,
muttei suinkaan viimeinen.

"Meilla on tuotekehityksessa alyk-
kyyteen liittyvia uusia tuoteavauksia,
jotka perustuvat samaan ekosystee-
miin kuin Sense. Tama on ehdotto-
masti lahivuosien karkikonseptimme”,
Saikkonen sanoo.

Yksi VILPEn yritystoiminnan perus-
edellytyksista on ymparistoystavalli-
syys, jonka eteen on tehty merkittavia
investointeja vuosien varrella. Esimer-
kiksi tehtaan 6ljylammitys on korvattu
maalammolla, mika vahentaa vuosit-
taisia kiinteiston hiilidioksidipaastoja
330 tonnia. Liséksi tehtaassa kayte-
tysta polypropeenista 93 prosenttia
pystytaan hydodyntdmaan suoraan
lopputuotteissa, ja reilu 6 prosenttia
kierratetaan tehtaan sisalla.

"Tulevaisuudessa meidan on pys-
tyttava esittamaan myos yksittaisten
tuotteidemme ympaéristdvaikutukset,
ei pelkastaan tehtaamme. Mikali tama
puoli ei ole kunnossa, meilla ei ole
asiaa eurooppalaisella tasolla kilpailla
tasavertaisesti muiden valmistajien
kanssa”, sanoo Saikkonen.

Hanen mukaansa ymparistoysta-
vallisyys on asia, jonka eteen koko
yritysmaailma tekee lahivuosina toita
hartiavoimin. Tassa VILPE aikoo olla
muutoksen etulinjassa.

Ihmiset tekevat yrityksen

Tarkea osa organisaatiota ovat ennen
kaikkea ihmiset. Saikkosen mieles-

ta on hienoa, etta VILPEIIA ndkee
tyduria, jotka ulottuvat lahes yrityksen
alkuvuosiin saakka. Tarkeda on myds

uuden tyévoiman saanti etenkin, kun
yrityksen tuotteet vaativat tulevaisuu-
dessa yha monipuolisempaa osaamis-
kenttaa.

"Vaasan seutu on tunnettu ener-
giaklusterista, mika tarkoittaa, etta
taalla on valtavan osaavaa porukkaa
— ja kilpailu naista osaajista on kovaa.
Se haaste meidan taytyy taklata, jotta
saamme parhaita tekijoita organisaa-
tioomme. Myos tyontekijdoidemme
kehittaminen ja johtaminen on valta-
van tarkeaa”, Saikkonen sanoo.

Rakennusalan muuttuessa vahvaa
osaamista tarvitaan entista enem-
man myds talon ulkopuolelta. VILPEn
tavoitteena on laajentaa yhteistydver-
kostoja, joiden kanssa rakennusalaa
voidaan vieda eteenpain yhteisvoimin.

Yhteistyossa on voimaa

Yhteistydssa on ollut voimaa myds
koronapandemian aikana. Saikkonen
on kiitollinen, etta henkilostd on jak-
sanut puhaltaa yhteen hiileen, vaikka
ajat eivat ole olleet helppoja.

Heilahteluista huolimatta toimitus-
johtajan katse on vahvasti keskipitkan
ja pitkén aikavalin tavoitteissa. Uskoa
tulevaisuuden kasvuun 16ytyy. Saikko-
sen mukaan rakennusala on pysynyt
pandemia-aikana jopa yllattavan
vahvana.

"Meidan on mietittava, mitka olivat-
kaan ne megatrendit, silla osa niista
vain vahvistuu taméan muutoksen
aikana. Suomalaisessa rakennusteol-
lisuudessa on puhuttu, ettd pandemia
on aiheuttanut alalle viiden vuoden
digiloikan. Tama kuulostaa meidan
korviimme aika hyvéalta”, han sanoo.

"Suomalaisessa
rakennusteollisuudessa
on puhuttu, etta pandemia
on aiheuttanut alalle
viiden vuoden digiloikan.
Tama kuulostaa meidan
korviimme aika hyvalta.”
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"Tiimissamme

on rakennusalan,
sahkdalan, LVI-puolen,
teknisen tuotannon,
muottivalmistuksen ja
muovialan osaamista.”

Tuotekehityksessa monien alojen
osaaminen yhdistyy

Yksi VILPEn menestyksen kulmakivista on innovatiivinen tuotekehitys, johon on panos-
tettu yrityksen koko yli 45-vuotisen historian ajan. Tutkimus- ja kehitysjohtaja Veli-Pekka
Lahti nakee, etta tuotekehityksen tavoitteena on vieda rakennusalaa eteenpain yhteis-

tyossa asiakkaiden kanssa.

eli-Pekka Lahdella on yli 10
Vvuoden kokemus VILPEn tuote-

kehityksesta. Han toteaa, etta
tuotekehitys on muuttunut vuosien
varrella paljon, mutta edelleen ydin-
tekeminen on ideointia. Sen sijaan
toiminnot ideoinnin ymparilla ovat
muuttuneet.

"Tekemisesta on tullut jarjestelmal-

lisempaa ja sita on kehitetty jatkuvasti.

On otettu kayttoon erilaisia jarjestel-
mia, kuten laatu- ja toiminnanoh-
jausjarjestelmia. Koko ajan puhutaan
strategisemmin, ja muita osastoja on
sitoutettu tiukemmin tuotekehityksen
kylkeen. Olemme menneet mielestani
positiivisempaan suuntaan, ja toki
valmistakin on saatu”, Lahti kuvaa
muutosta.

Tuotekehityshenki on nakynyt VIL-
PEn toiminnassa yrityksen perusta-
misvuodesta 1975 saakka. Tuotekehi-
tys aloitettiin kdytannén kokemusten
perusteella olemassa olevista tuot-
teista, joiden tilalle haluttiin kehittaa
parempia ratkaisuja. Ensimmaisia
VILPEnN tuotteita olivat kiinnikkeet,
tiivistyslaipat ja alipainetuulettimet
tasakatoille.

Tiimissa 12 eri alan ammattilaista

Vuonna 1984 tuotekehitys sai lisda
tuulta purjeisiin, kun yrityksen tehdas
valmistui ja oma tuotanto kaynnistyi.
Vuosien varrella tuoterepertuaari on
laajentunut tasakatoilta jyrkille katoille
seka seiniin.

My®és tiimi tuotekehityksen ym-
péarilla on kasvanut. 90-luvun alusta
2000-luvun alkuun uusia ratkaisuja
kehitettiin kahden ihmisen voimin.
Nykyaan tuotekehityksessa tyosken-
telee taysipaivaisesti 12 monen eri
alan ammattilaista.

"Haasteena on, kun toimimme
rakennusalalla, vedeneristysalalla,
katto- ja seindrakenteissa seka ilman-
vaihtoalalla — kaikki nama vaativat
erityyppisia tekijoita. Myds tuotteil-
lemme on hyvin vaihtelevia tavoitteita
ja haasteita”, Lahti kertoo.

"Pyrimmekin 16ytaméaan mahdol-
lisimman paljon tietotaitoa: Tiimis-
samme on rakennusalan, sahkdalan,
LVI-puolen, teknisen tuotannon,
muottivalmistuksen ja muovialan
osaamista. Olemme yksi harvoista
yrityksistd, joka pystyy naita kaikkia
yhdistdmaan. Meilla on hyva ja ideari-
kas porukka”, han luonnehtii.

Keskiossa asiakkaiden tarpeet

VILPEnN tuotekehitys perustuu ajatuk-
seen, etta jokin loppukayttdjan haaste
tai ongelma ratkaistaan uudella
tuotteella. Siksi yhteisty6 asiakkai-
den kanssa on ensiarvoisen tarkea,
jotta tuotteet vastaavat sita, mita on
pyydetty. Tuotekehityksessa tarvi-
taan laaja-alaisesti myds asiakkaiden
osaamista.

"Joskus tuotekehitys on sita, etta
havaitsemme jonkin puutteen mark-
kinoilla tai riskipaikan rakennuksessa.

Silloin kehitamme kokonaan uuden
tuotteen. Tasta esimerkkina on VILPE
Sense, joka on ollut &arimmaisen mie-
lenkiintoinen ja opettavainen projekti”,
Lahti kertoo.

Vuosien varrella VILPE on tuonut
markkinoille lukuisia uusia ratkaisuja,
ja liséksi olemassa oleviin tuottei-
siin on tehty parannuksia. Lahden
mieleen on jaényt erityisesti VILPE
FLOW, jonka my6ta tuotannossa otet-
tiin kayttoon uudenlaisia tydkaluja ja
valmistusmenetelmia. Myds erilaiset
asiakasprojektit ovat olleet hanen
mielestaan kiinnostavia: asiakasyh-
teistyon yksi tulos on esimerkiksi
VILPE Scoop -ilmanvaihdon poisto,
joka kehitettiin Keski-Euroopan mark-
kinoille sopivaksi.

Lahden mukaan tuotekehitys on
menossa yha enemman alykkaalle
puolelle ja esimerkiksi seindtuottei-
siin.

Tulevaisuuden painopisteena on
erityisesti tuotekehityksen kehittami-
nen. Lahti toivoo, etta jatkossa haas-
teita ratkaistaan entista tiivimmin
yhteistydssa asiakkaiden kanssa.

"Asiakasprojektit ovat aarimmaisen
hienoja ja palkitsevia. Siina hyoty-
vat kaikki, kun seka asiakas etta
me saamme jotain. Nain pystymme
yhdessa viemaan alaa eteenpain”,
Lahti sanoo.



Monipuoliset ratkaisut

VILPE Sense

VILPE Sense mittaa rakenteiden suhteellista kosteutta ja
lampdtilaa esimerkiksi kattorakenteissa tai alapohjassa, minka
ansiosta mahdolliset vauriot tai vuodot voidaan havaita heti nii-
den ilmaantuessa. Mita nopeammin piilevat vauriot havaitaan,
sitd helpompaa ja edullisempaa niiden korjaus on.

Liséksi jarjestelma reagoi kosteustason nousuun lisdamalla
tuuletusta rakenteissa tai eristekerroksessa. Kun kosteutta
aletaan poistaa rakenteista nopeasti, valtetdéan suurempien
vaurioiden syntyminen.

Sense-jarjestelma koostuu EC-puhallintekniikkaa hyddynta-
vasta VILPE-huippuimurista, johon on yhdistetty ohjausyksikkd
seka kaksi tai useampi anturia.

Kattokaivot

Tuttujen polypropeenista valmistettujen kattokaivojen rinnalle
on tuotu uudet, metalliset VILPE-kattokaivot. Valmistusma-
teriaali on haponkestava teras. Ne on suunniteltu ja testattu
kattokaivostandardin SFS-EN 1253-2 mukaan.

Kattokaivojen putkikoot ovat @ 75, 90, 110 tai 160 mm.
Saatavilla on useita eri pituuksia alkaen 350 mm:sta. Metalliset
kattokaivot sopivat kaikille loiville kermikatoille. Tuotteilla voi-
daan myds korvata vanhat kattokaivot, joten ne ovat oivallinen
valinta saneerauskohteisiin.

VILPE FLOW 315-630S

Kanavakokojen 315-630 mm jateilman ulospuhallus-
hajottajissa on matala painehavid. Niihin on myds
saatavilla tehdasvalmisteinen VILPE-kattolapivienti,
mika saastaa seka asennukseen kaytettya aikaa etta
kustannuksia. FLOW 315-630 -tuotteet on valmistet-
tu polyeteenistd, joka on kevyttéd ja samalla kestavaa.

VILPE Wive

VILPE Wive -korvausilmaventtiili tuo raikasta ilmaa
kohteeseen. Korvausilmaventtiili kohdistaa ilmavirran
huoneen yldosaan, missa se sekoittuu lampiman huo-
neilman kanssa vahentaen vedon tunnetta. Huoneen
sisdpuolella oleva kansi on varustettu kondenssisuo-
jalla. Wiven kannen voi tapetoida tai maalata sisus-
tuksen mukaan. Se asennetaan vanhan venttiilin tilalle
tai kokonaan uudeksi korvausilman reitiksi seinaan tai
ikkunan tuuletusluukkuun.

Croco -kiinnikkeet

Vuodesta 2021 alkaen kaikkien vihreiden Croco-kiin-
nikkeiden kiinnittamiseen voidaan kayttaa joko sdadet-

tavaa ruuviosaa, vakiomallisia ruuveja tai betoninauloja.

Aikaisemmin vihreat Crocot eivat olleet saddettavia,
vaan valikoimaan kuului erillinen musta VILPE Croco
-saadettava kiinnike. Nyt kun vihreisiin Crocoihin on
tuotesuunnittelussa tehty muutos, ei erillista mustaa
saadettavaa kiinniketta ollut enaa tarpeen pitaa vali-
koimassa.

Uudistuksen ansiosta VILPEn Croco-valikoima on
suppeampi, mutta kayttdalue on laajempi. Yksinkertai-
sempi valikoima helpottaa tuotevalintaa. Asentaja voi
valita tilanteen mukaan sopivan Kiinnitystavan.

VILPEIO

VILPE IO:n ulospuhalluksen nopeutta voidaan helposti
saataa mukana tulevalla supistusosalla, minka ansiosta
samaa tuotetta voidaan katevasti kayttaa eri ilmavir-
roille asunnon koosta riippuen. Taman lisdksi myds 10:n
katisyytta voidaan helposti vaihtaa, joten sama tuote
mukautuu seka vasemman- etta oikeanpuolisiin puhallus-
ja imusuuntiin.

VILPE IO tayttaa uuden sisdilmasto- ja ilmanvaihto-
asetuksen vaatimukset seindpuhalluslaitteelle (SERT
RO72 -sertifikaatti). Tuotetta on kaksi mallia, toinen kana-
vakoolle 125 tai 160 mm, toinen 200 tai 250 mm.
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Konkreettisilla teollla
kohti ymparisto-
ystavallisempaa
rakentamista

Ympariston
hyvaksi

skomme, etta yrityksilla on vas-

tuu luonnon monimuotoisuuden
sailyttamisesta ja ilmastonmuutoksen
vastaisista toimista. Sen takia olemme
nostaneet ymparistdystavallisyyden
perusarvoksemme.

Kun aloitimme muutostyon kohti
ymparistoystavallisempaa toimintaa,
emme vakuuttuneet hiilikompensaati-
oista ja muista ilmastokonsulttien sa-
nahelinasta, vaan halusimme aidoilla
teoilla vahentaa omaa ymparistokuor-
mitustamme.

Siksi olemme investoineet merkit-
tavasti korvaamalla tehtaalla oljyn
maalammoalla, mika vahentaa hiilidiok-
sidipaastoja 330 tonnia vuosittain.

Toinen konkreettinen teko on ollut
aurinkopaneelien asentaminen katolle
ja ne kattavat yli 10 % vuosittaisesta
energiatuotannosta.

Kone- ja laiteinvestoinneissa seka
tuotteiden suunnittelussa energia-

tehokkuus on avainsana.

Tavoitteemme on myds lisata muovin
kierratettavyytta koko tuotteen elin-
kaaren aikana.

VILPE Oy:n johtamisjarjestelma on
sertifioitu ISO 9001:2015 -laatustan-
dardin ja ISO 14001:2015 -ymparisto-
standardin mukaan.

Sosiaalinen vastuu

Lahjoitamme 0,3 prosenttia liikevaihdosta yh-
teisojen hyvinvointiin — oli yrityksen tulos mika
tahansa. Vuosittain se tarkoittaa yli 55 000
euron lahjoitusta. Urheilujoukkueista ja -seuroista
tukeamme saavat Wasa Unique, Wasa Royals,
Vaasan Sport seka e-urheilun Kanaliiga.

Wasa Uniquen harjoitustilat
parantavat yhteisollisyytta

Vaasalaisen voimisteluseura Wasa
Uniquen pitkaaikainen tarve parem-
min lajia tukevista harjoitteluolosuh-
teista tayttyi, kun seura vuokrasi
vuonna 2020 entisen Swingelingin
tilat Mustasaaressa erityisesti jouk-
kuevoimistelun kilparyhmien kayttoon.
Harjoitustilojen vuokraus onnistui, kun
VILPE lahti seuran paasponsoriksi.
"liman VILPEn tukea emme olisi
saaneet sopivia harjoitustiloja nain
nopeasti, vaan siihen olisi voinut
menna useampi vuosi. Kolmen vuo-
den merkittava sopimus tarkoitti, etta

C) Emmer Oudith

Wasa Unique. Kuva: Emma Dubb

uskalsimme sitoutua ja saimme per-
heiden maksuosuuden kohtuulliseksi.
Lisaksi saimme olosuhteet, joita laji
tarvitsee”, Wasa Uniquen puheenjoh-
taja Sari Saarikoski kertoo.
Harjoitteluolosuhteita on paranta-
nut etenkin lattialle asennettu kanvee-
si, joka pehmentaa laskeutumista ja
siten ehkaisee mahdollisia vammoja.
Saarikosken mukaan parempien
olosuhteiden mydta joukkueet ovat
saaneet selvasti parempia tuloksia
kilpailuissa. Joukkueet ovat voineet
harjoitella VILPE-areenalla myos

korona-aikana.

Harjoittelutilat ovat lisanneet
yhteisollisyytta niin seuran kesken
kuin sen ulkopuolellekin. Kesalla
2021 Wasa Unique jarjesti historiansa
ensimmaiset kesaleirit, joihin osallistui
SM-tason seké kansainvalisen tason
valmentajia ympari Suomea.

Saarikosken mukaan tarkeaa on
ollut myds tasavertaisuuden parantu-
minen omien tilojen myota.

”On hienoa, etta tyttojen ja naisten
laji nostetaan muiden lajien tasolle”,
han iloitsee.

Wasa Royals saa tukea myos naisten ja nuorten urheiluun

VILPE on ollut Wasa Royalsin mies-
ten paayhteistydkumppani jo vuo-
desta 2019. Vuoden 2021 alussa
sponsorointia laajennettiin Royalsin
junioritoimintaan seka naisten jouk-
kueeseen.

Junioritoiminnassa tukea saa 10
lasta, jotka eivat muuten pystyisi har-
rastamaan amerikkalaista jalkapalloa
kausimaksujen takia. Tuki ohjataan
néaille perheille Hope Ry:n kautta. Li-
saksi VILPE on Royalsin U20-joukku-
een paasponsori.

"Vahavaraisten
lasten kausimak-
sujen korvaaminen
on todella hieno
idea VILPEIta. Sen
ansiosta lapset pys-
tyvat harrastamaan
sita, mista pitavat.
U20-joukkue on
puolestaan tarkea
etappi ennen siirty-
mista edustusjouk-
kueeseen. Royalsin

Wasa Royals. Kuva: Samppa Toivonen

U20-joukkuehan on

sarjansa hallitseva Suomen mestari”,
Wasa Royalsin puheenjohtaja Martti
Kass sanoo.

Paasponsorin saaminen on tarkeas,
silla rahaa kuluu muun muassa peli-
reissuihin ja treenivuoroihin. Sponso-
risopimuksilla on suuri merkitys myos
naisten joukkueelle, silla vuonna 2020
perustettu joukkue tarvitsee tukea
muun muassa peliasujen ja varustei-
den hankintaan.

"Aluksin pyysin VILPE& mukaan
sponsoriksi pienemmalla summalla.
Yllatyin positiivisesti, kun he halusivat-
kin ryhtya paasponsoriksi kuten mies-
ten joukkueessa”, Royalsin naisten
sponsoriryhméan jasen Janica Nyman
kertoo.
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Eero Saikkosesta
rakennusheuvos

Tasavallan presidentti myon-
si kesakuussa 2021 VILPEN
perustajalle, rakennusmestari
Eero Saikkoselle rakennus-
neuvoksen arvonimen. Vuonna
2021 myonnettiin 50 arvoni-
mea, joista rakennusneuvoksia
oli kaksi. Vuodesta 1943 asti
nimettyja rakennusneuvoksia
on Suomessa alle 200.

Rakennusneuvoksen arvonimen saanut
Eero Saikkonen arvostaa suuresti eletta
Suomen valtiolta ja Sauli Niinistolta.

"Tama oli tosi iso yllatys. En olisi koskaan
uskonut, etta tallainen huomionosoitus
toteutuu”, han sanoo.

Myo6nnetty arvonimi perustuu Saikko-
sen tekemaan elamantyéhén suomalaisen
rakennusalan hyvaksi. Han on vaikuttanut
suomalaiseen kattorakentamiseen kehitta-
millaan tuoteinnovaatiolla.

Saikkosen poika Tuomas on ylpea isédnsa
elamantyosta.

"Eero on onnistunut luomaan Suomeen
yrityksen, joka on menestynyt 45 vuotta ja
ollut pitkdan Mustasaaren seudulla mer-
kittava tybnantaja”’, Tuomas Saikkonen
sanoo.

56 vuoden eldamantyo6 rakennusalalla

Eero Saikkonen on toiminut rakennusalal-
la 56 vuotta. Han jatkaa edelleen paaosin
VILPEN tuotekehityksen parissa ja vaikuttaa
alan kehitykseen suhdeverkostonsa kautta.

*Jos terveys kestaa, aion olla tdissa
75-vuotiaaksi asti”, 71-vuotias Saikkonen
sanoo.

Han on ollut toimitusjohtajan tydnsa ohel-
la vastaava mestari kymmenessa tehtaan
laajennusprojektissa. Vuonna 2021 VILPEIIa
tehdaan 2,5 miljoonan euron investointia
tehdas- ja toimistotilojen laajentamiseksi,
mink& myo6ta uutta tilaa tulee 1881 m2. Saik-
konen toimii myos taman laajennusprojektin
vastaavana mestarina.

Rakennusneuvos Eero
Saikkonen toimii vastaavana
mestarina VILPEn tehdas- ja

toimistotilojen laajennusprojek-
tissa vuonna 2021.

45 vuotta innovaatioita

Innovatiivisuus on kantanut VILPEa vuodesta 1975 saakka. Yrityksen perustaja
Eero Saikkonen on pitkan linjan innovaattori, ja kovan tyon tuloksena han on
saanut ratkaisuilleen 40 patenttia.

Eero Saikkosen piirros ensimmaisesta
VILPE -viemarin poistoputkesta

(@ 110 mm) vuodelta 1988. Nimi VILPE
sai alkunsa tasta tuotteesta.

Vesivaaka hatussa helpottaa
VILPEN poistoputkienja
huippuimureiden asentamista

& Eero Saikkonen sai idean vesivaakanuppiin noin 10 vuotta sitten. Pyo-

ralenkilla ollessaan han huomasi useiden poistoputkien olevan katoilla
vinossa, jolloin han sai idean hattujen paalla olevasta vesivaakanupis-
ta. Vesivaaka-ominaisuus auttaa asentamaan putket suoraan.

VILPE-tuotteiden vesivaakanupille on mydnnetty eurooppapatentti,
joka kattaa 38 Euroopan maan lisaksi myos Venajan ja Ukrainan mark-
kinat. Vesivaakanupin voi [0ytaa VILPE FLOW 125-, 160- ja XL-koon
Fig. 4 poistoputkista sekéa FLOW-huippuimureista.

<)
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_~Varitakuu perustuu
willa tydskentely on olut nykyista 3 raaka-aineen,
fyysisempaa. Kaytdssa on ollut 1ahinna 2 ST o
pumppukarryja, ja tavaraa on kannettu idineen ja

___uv-stabilaattorin
P& omaan reseptiin

Uniikit tuotteet tarvitsevat
uniikkeja tuotannon ratkaisuja

kasin. Tietotekniikkaa ei tuolloin ollut.
Heiskanen iloitsee, etta yrityksen kas-
vu on mahdollistanut vuosien saatossa
panostukset teknologiaratkaisuihin ja
varastointiin. Vuonna 2012 VILPE laajen-

VILPEn automaatioratkaisut mahdollistavat tehokkaan tuotannon seka pa-
remman tyoergonomian. Tuotantopaallikkd Harri Heiskasen mukaan automaa-

tioasteen nostamiseen panostetaan tulevaisuudessa, ja myos tekoalyn rooli
tulee kasvamaan. Yhtena keskeisena tavoitteena tuotannossa ja varastossa

on kehittaa lapinakyvyytta eri osapuolten valilla.

VILPEnN tuotannossa ahertavat erilaiset
robotit, kuten muovikoneisiin integroidut
lineaarirobotit, kasivarsirobotit seka
kokoonpanorobotit. Varastossa tyota
puolestaan helpottavat esimerkiksi
automaattiset kelmutuskoneet.

Uusia koneita on hankittu tiiviseen
tahtiin 2000-luvun alusta asti. Ensim-
mainen robotti hankittiin vuonna 2002,
ja se on edelleen kaytossa.

’Kehitamme paljon omia laitteistoja.
Tuotekehitys suunnittelee uniikkeja tuot-
teita, joten monesti tarvitaan uniikkeja
ratkaisuja myos tuotannossa”, tuotanto-
paallikkd Harri Heiskanen kertoo.

Laitteisto vaatii myos aktiivista val-
vontaa ja huoltoa. Heiskasen mukaan
tulevaisuudessa huoltoon panostetaan
entistd enemman, silla hyvin suunniteltu
huolto vahentaa tyélaita korjauksia.

Tehokasta tuotantoa tyoturvallisuus
edella

Tuotannossa pyritdan panostamaan
henkilostén osaamiseen seka kustan-
nustehokkaaseen ja vahapaastoiseen
valmistamiseen. Tuotannon ja varaston
prosesseja seurataan ja parannetaan
erilaisten mittareiden avulla. Yhtena
keskeisena tekijana on lisata Iapinaky-
vyytta tuotantoon ja varastoon.

"Huomioimme myds tyontekijoiden
fyysisia ja henkisia kuormitustekijoita.
Suunnittelemme tyota siten, etta se on
tyoturvallista. Apuna on esimerkiksi kor-
keakeraily- ja pinoamistrukkeja, erilaisia
kuljetusvalineita seka nostoapureita”,
Heiskanen kertoo.

si varastoaan ja otti kayttéon niin kut-
sutun keskusvarastotoiminnallisuuden,
joka on tehostanut varaston toimintaa.
Tuotantotilat ovat nekin laajentuneet
moneen suuntaan - ja laajentuvat edel-
leen.

”Rajapintojen lapindkyvyys on
avainasemassa”

Tulevaisuudessa automaatioastetta
nostetaan entisestaan, ja tyon luonne
muuttuu enemman valvovaksi tyoksi.
Heiskasen mukaan nakopiirissa ovat
esimerkiksi automaattitrukit. Automaat-
tivarasto edellyttaa kuitenkin ohjelmis-
tojen kehittymist, jotta saadaan luotet-
tavaa dataa, jonka avulla eri jarjestelmia
voidaan ohjata automatisoidusti. Etenkin
toimittajaketjuissa luotettavan ja lapina-
kyvan tiedon merkitys korostuu.

"Nytkin on jo niin, etta yritykset eivat
varsinaisesti kilpaile pelkastaan yrityksia
vastaan, vaan kilpaillaan toimittajaketjuja
vastaan. Se, kenella on paras ketju, saa-
vuttaa merkittavan aseman markkinoilla.
Eri rajapintojen lapindkyvyys on tassa
avainasemassa”, Heiskanen sanoo.

Heiskanen valayttaa, etta yksi tule-
vaisuuden ratkaisuista on tekoalyyn
perustuva neuroverkkoteknologia, jonka
avulla voidaan esimerkiksi suunnitella
paremmin reitityksia seka sisaisessa lo-
gistiikassa, varaston kerailytoiminnoissa
ettéd lahtevassa ja saapuvassa logistii-
kassa. Datan avulla pystytéaan ennakoi-
maan paremmin tulevaa ja parantamaan
esimerkiksi myynnin ennustetta.

"Toivon, etta maailma on siina vai-
heessa mukana teknologian suhteen.
Pelkka odottaminen ei auta - jos vaikut-
taa silta, etta asiat eivat tapahdu, niin
meidan on lahdettava tekemaan myos
itse”, Heiskanen toteaa paattavaisesti
viitaten jatkuvan parantamisen
filosofiaan.

Pohjoismaiden vaihtelevat saaolo-
suhteet asettavat kovat vaatimukset
katoille ja seinille asennettavien tuot-
teiden kestavyydelle. Kun tuotteet
ovat jatkuvasti alttiina auringonvalolle
tai vesi- ja lumisateelle, niiden omi-
naisuuksien pitaa olla huippuluokkaa
esimerkiksi varinkeston suhteen.

VILPE-tuotteiden varitakuu perustuu raaka-aineen,
variaineen ja uv-suoja-aineen omaan reseptiin. Tuot-
teemme ovat lapivarjattyja, ja tata sekoitussuhdetta
yllapidamme koneellisesti.

Varimittauksen teemme kuitenkin paavareille
kahden viikon valein seka erikoisvareille jokaisen
tuote-eran kohdalla, jotta vari sailyy véritoimittajien
antamien standardien mukaisesti. llman uv-suoja-ai-
netta tuotteet haalistuisivat auringossa ja erottuisivat
katteen varityksesta.

VILPE-tuotteet on valmistettu kierratettavaksi
kelpaavasta polypropeenista, joka on kemiallisesti
neutraalia ja ymparistélle haitatonta. VILPE-tuotteiden
materiaali on tasta syysta sdan- ja iskunkestavaa. Se
on vuosien kehitys- ja tutkimustydn tulosta.

Viarinkesto testataan saakaapissa

Jokainen tuote, joka sijoitetaan ulko-olosuhteisiin, on
saa- ja uv-testattu niin talon siséaisestikin kuin myos
kolmannella osapuolella tulosten varmistamiseksi.
Testit on tehty sda/uv-kaapilla, jossa tuotteet ovat ol-
leet useita tuhansia tunteja noudattaen muun muassa
SFS EN ISO 4892-3:2016 -sertifiointia.

Saakaappi testaa lammon, kosteuden ja veden kes-
tavyytta. Ulkopuolisten testien lisaksi puolet muovituo-
tannon tydntekijdista toimii myos laadun tarkkailijoina.

Tarjoamme tuotteille 20 vuoden teknisen takuun, 10
vuoden varitakuun ja 2 vuoden takuun sahkoosille.




1 O vuoden

varitakuu

2 O vuoden
tekninen takuu

Uusi valmis jateilman ulospuhalluskokonaisuus:

VILPE® 315-630S FLOW
Iimanvaihdon poistot

VILPEnN kokonaisuus helpottaa rakennustydmaan arkea

« Saastaa aikaa tyomaalla.

« Hattu, kattolapivienti ja pellitykset samalta valmistajalta.
« Lapiviennin sisaanrakennettu aanenvaimennin ja eriste.

« Umpinaisen pohjalevyn ansioista mukautuu useimpiin
kohteisiin.

ViLcE
TEHTY SUOMESSA FROM

® [ PRODUCERAD | FINLAND F-NLAND

Innovative and Easy

> VILPE.COM/FLOW

NAIN KOULUN |
KATTORAKENTEISTA ||

POISTETTIIN

KYMMENIA
LITROJA
KOSTEUTTA

ALYKATTO
EHKAISEE
KOSTEUSVAURIOITA

« Havaitsee kosteutta ja mahdollisia
vuotoja rakenteissa

« Kuivattaa rakenteita automaattisesti
ja tarpeen mukaan

> VILPE.COM/FI/SENSE

Z

ohjausyksikkd

1 ! .
1 1 anturi
o

Mika on VILPE Sense ja miten se toimii?

VILPE Sense -jarjestelma poistaa kosteutta yla- tai alapohjan rakenteista
tarpeen mukaan ja ehkaisee kosteusvaurioita. Katolle asennetut anturit
havaitsevat, kun kosteustaso nousee. Tama informaatio valittyy langatto-
masti huippuimuriin, jonka toiminta tehostuu. Kun rakenteet ovat kuivuneet,
huippuimurin toiminta palautuu normaaliksi. Katon rakenteet sailyvat ehjina,
silla jarjestelman voi asentaa katon alipainetuulettimiin.

Kahdeksankertainen ero entiseen

Kruunupyyssa sijaitsevassa koulurakennuksessa ei tiedetty olevan kos-
teusvaurioita eikéd Sensekadn havainnut niita. Siitd huolimatta kesakuussa
2021 Sense poisti yli 40 litraa kosteutta — kahdeksan kertaa enemman kuin
alipainetuuletus.

Nain suuri kosteusmaara ei johdu piilevista kattovuodoista tai -vaurioista,
vaan Sensen tehokkuudesta. Sense poistaa kosteutta vain silloin, kun olo-
suhteet ovat sopivat (sda on kuiva). Alipainetuuletuksessa ilmavirta taas on
jatkuva: ilma kiertaéa rakenteissa tasaisesti, satoi tai paistoi. Tarpeenmukai-
nen kosteudenpoisto sen sijaan huolehtii, ettéa esimerkiksi sadesaalla iima-
virta minimoidaan. Nain rakenteisiin ei vieda tarpeettomasti kosteaa ilmaa.

Kevaalla 2020 asennettu Sense-jarjestelma on joka kuukausi poistanut
enemman kosteutta kuin alipaineinen ilmankierto. Tulokset on laskettu kes-
kimaaraisella paine-erolla.

ANE A ®

VIU"L

SAINT-GOBAIN
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Yhteenkuuluvuuden tunne
on vilpelaisten voimavara

Ella Osipova
Vientip&éllikko,
Venaja ja IVY-maat

Taalla VILPEIA on demokraattinen ja tasavertai-
nen tyodymparistd seka erittain mukava porukka.
Olen vuosien saatossa nahnyt, kuinka pieni yri-
tys on kasvanut nain isoksi. Aika ei kuitenkaan
tunnu pitkalta, silla joka paiva tulee uusia haas-
teita.

Se, misti aloitin talla alalla vuonna 1996, on
taysin erilaista kuin nyt. Ensimmaiset 15 vuotta
tehtiin vain suoravientia asiakkaille, missa oli
omat haasteensa. Sitten kun perustimme omat
tytaryhtiot, tehtavat ja haasteet muuttuivat. En-
nen ei myodskaan ollut nettid, joten kontaktit piti
etsia puhelinluetteloista. Rento ja luova ilmapiiri
ovat kuitenkin asioita, jotka ovat pysyneet koko
ajan samoina.

Pertti Kristo
Tekninen asiantuntija

Olemme taalla kuin yhta suurta perhetta. Kaikil-
la on yhteiset tavoitteet. Parasta tydssa on it-
senaisyys — ketaan ei kaskyteta, mutta totta kai
ohjataan. Tydntekijoihin luotetaan.

Aloitin tyot yrityksen silloisessa ruuvitehtaas-
sa vuonna 1989, ja pian sen jalkeen koimme
90-luvun laman, josta kuitenkin yhdessa selvit-
tiin. On ollut hienoa ja opettavaista nahda seka
ne hyvat ettd huonot hetket. Vuosien varrella
talo on kasvanut, inmisia on tullut lisda ja enem-
man koneita on otettu kayttoon. Taalla en kyl-
lasty, koska tyo ja haasteet muuttuvat koko ajan.

Odotan innolla tulevaisuutta, silla koko ajan
tuntuu siltd, ettd nurkan takana on jotain viela
mahtavampaa. Luulen, ettd kun tulen eléke-
ikdan, en malta lahtea taalta pois.

VILPEIIA tyoskentelee iso joukko ammattitaitoisia osaajia. Nelja pitkan
tyouran tehnytta vilpelaista kertoo, millaista yrityksessamme on olla toissa
ja mitka asiat ovat vuosien saatossa muuttuneet.

Tanja Stenroos
Varastotydntekija

Tydkaverit ja tydyhteiso tekevat yrityksen - sik-
si taalla viihtyy. Kun aloitin ty6t VILPEIIA vuonna
1997, tyodntekijoita oli vahan yli 10. Tana paivana
varastossa tydskentelee monipuolisesti eri-ikai-
sia naisia ja miehid. Vuosien varrella laajennuk-
sia on tehty tiheaan tahtiin seka atk-jarjestelmat
ja tuotantotavat ovat muuttuneet. Ty6ta teh-
daan edelleen paljon kasin, mutta apuvalineita
on enemman kaytdssa.

Tyonantajana VILPE on reilu: tydntekijoita
esimerkiksi kannustetaan palkan paalle mak-
settavilla bonuksilla. On myo6s tarkeaa, etta yri-
tys vaalii tyontekijoidensa jaksamista kiireenkin
keskella. Valilla vietamme vapaa-aikaa yhdessa
esimerkiksi yrityksen jarjestamien kesa- ja jou-
lujuhlien merkeissa. Niihin VILPE on panostanut
aina paljon.

Mika Jarvinen
Tekninen myyja, kotimaa

VILPEII4 on mielenkiintoinen tydymparisto. Tyo-
hyvinvointi- ynnd muut asiat ovat kunnossa.
Henkildkunnan pieni vaihtuvuus on hitsannut
porukan yhdeksi muurahaiskeoksi, jossa kaikilla
on oma tarkea tehtavansa. Taalla oppii tunte-
maan tydkaverit ja on mukava huomata, kuinka
erilaiset ihmiset toimivat yhteisen paamaaran
viitoittamana samaan suuntaan.

Vuosien mittaan on saanut nahda muutoksen
useiden laajennushankkeiden myo6ta. Seinaa on
siirtynyt niin itdan kuin lanteenkin. Vaikka perus-
ty6 omalla kohdalla on pysynyt samana, on ajan
mittaan mukaan tullut erilaisia myynnin jarjestel-
mien yllapitoon liittyvia tehtavia. Tuotteiden tek-
nistyminen tuo mukanaan uusia haasteita. Suh-
teellisen pitka tydura antaa myods perspektiivia
hyviin asiakassuhteisiin.
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Tuotannon, varaston ja pakkaamon elamaa

Miten VILPE-tuotteet oikein valmistuvat? Kurkista kulissien taakse
Mustasaaren tehtaallamme.




"Koen, etta
kenttamyynti on
tuntosarvemme.

Myyjat ovat lahella
asiakkaita, ja he
osaavat huomata
muutokset ja
mielipiteet nopeasti. ”

"Kumppanuus meidan ja kolmen
tukkuliikkeen kanssa on avioliitto,
josta el haluta eroa”

Myyntipaallikkd Nina Tyni on panostanut kenttamyyntiin ja asiakassuhteisiin.
Tulevaisuudessa uudet alylaitteet tarjoavat monia mahdollisuuksia, mutta
niiden omaksuminen haastaa koko LVI-alan teknista osaamista.

Nina Tyni on ollut vastuussa Suomen
markkinoista vuodesta 2014 |ahtien.
Han on panostanut alusta asti vah-
vaan kenttamyyntiin ja rekrytointiin.

"Meilla pitaa olla myyjia, jotka ovat
lahellda asiakkaita eivatka pelkkia
tilausten hoitajia. Uusia tuotteita tulee
koko ajan, ja niiden onnistunut lansee-
raus vaatii hyvaa asiakaskontaktia”,
Tyni kertoo.

Toinen merkittava asia on sopeutu-
minen lisdantyvaan Kilpailuun. Tassa-
kin asiassa ratkaisuna oli kenttamyyn-
tiin panostaminen.

”Koen, etta kenttamyynti on tunto-
sarvemme. Myyjat ovat lahella asiak-
kaita, ja he osaavat huomata muu-
tokset ja mielipiteet nopeasti. Nain
reagoimme asioihin ajoissa”.

”Kun asiakkaat voivat hyvin, se
nakyy myos meilla”

Kun juttu kirjoitettiin kesdkuussa 2021,
huolenaiheena olivat raaka-aineiden
huono saatavuus ja hinnankorotukset.
Ne ovat aiheuttaneet toimitusongel-
mia ja epavarmuutta tulevaisuudesta.

"VILPE toimii hyvin suhdanneher-
kalla alalla. Kun asiakkaat voivat hyvin,
se nakyy myos meilla. Suomessa
meilla on erittdin hyvia ja tunnettuja
kumppaneita, joiden kanssa tehdaan
yhteistyota. LVI-alan tukkuliikkeet

ovat mukana kehittamassa valikoimaa.

Tukkuliikkeiden tehokas logistiikka
varmistaa, etta loppuasiakas saa
haluamansa tuotteet nopeasti ja juuri
oikeaan aikaan. Tama kumppanuus
meidan ja kolmen ison tukkuliikkeen
kanssa on avioliitto, josta ei haluta
eroa”, Tyni sanoo.

LVI-alan kehittaminen on
yhteinen haaste

Raaka-aineiden saatavuuden vaikeuk-
sista ja hinnankorotuksista huolimatta
Tyni nékee alan tulevaisuuden Suo-
messa hyvana.

"Uskon VILPEn menestykseen niin
perinteisten tuotteiden kuin uusien
innovaatioiden osalta. Uusien tuot-
teiden lanseeraus perinteisella alalla
on kuitenkin hidasta ja pitkajanteista
tyota. Siksi tarvitsemme kumppaneita,
joiden kanssa kehittaa yhteistyota.

Haluan jatkossa tuoda asiakkaita viela
tiiviimmin mukaan tuotekehitystyo-
hon”, Tyni sanoo.

Nina Tyni nakee alytuotteet ja nii-
den tuomat mahdollisuudet erityisen
kiinnostavina, mutta toteaa samalla,
etta niita tunnetaan viela huonosti.

“Uskon alytuotteiden tulevaisuu-
teen. Ne asettavat samalla kuitenkin
vaatimuksia ei ainoastaan myyjien,
vaan koko ketjun osaamiselle ja tek-
niselle ymmarrykselle. Koko LVI-alan
kehittdminen on mielestani yhteinen
haaste”, han toteaa.

Kiitokset tyonantajalle

Tynille on annettu vapaat kadet kehit-
taa myyntia ja olla mukana vaikutta-
massa tuotekehitykseen. Han myds
kehuu VILPEnN yhteishenkea ja tasa-
vertaisuutta.

“Meilla on matalan kynnyksen
organisaatio. Voin menna milloin vain
juttelemaan kenen tahansa kanssa,
eika suurempia hierarkioita ole. Kaikil-
la tydntekijoilla on myds vahva autta-
misen halu”, Tyni kuvailee.
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Kansainvalinen

VILPE saavutti tukevan jalansijan Suomen markkinoilla 1990-luvun laman jalkeen. Kun
tuotteet kerran parjasivat hyvin Suomen ankarissa saaoloissa, miksi ne eivat sopisi
myos muihin maihin? Nykyaan yli puolet liikkevaihdosta tulee vientimarkkinoilta.

UKRAINA & VENAJA

Tukea Ukrainan kollegoille

Kun Venaja hyokkasi Ukrainaan, VILPEn ykkosprioriteetti oli varmistaa Ukrainassa toimivan
tytaryhtion henkildston turvallisuus. Seka VILPE Ukrainan ettd Venajan tytaryhtidita johta-
va Ella Osipova on pitanyt yhteytta seitsemaan Ukrainan tytaryhtion tyontekijaan, kun sota
alkoi. Kolme heista onnistui pakenemaan Kiovasta sodan alettua, mutta loput nelja jaivat

kaupunkiin.

Ukrainan kollegoita tuetaan, ja
esimerkiksi heidan palkanmaksunsa
jatkuu normaalisti ainakin vuoden
2022 loppuun saakka riippumatta
siita, onko Ukrainassa liiketoimintaa
vai ei. VILPE teki my6s 12 700 euron
lahjoituksen Unicefille Ukrainan lasten
auttamiseksi. Lisaksi tydontekijat Suo-
messa ja Puolassa ovat lahjoittaneet
muun muassa ruokaa ja hygieniatar-
vikkeita keraykseen, joka toimitettiin
Ukrainaan.

VILPE-lapivienti Ukrainan véreissé.
. -
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Osipova kertoo, etté kaikesta huo-
limatta ukrainalaiset nakevat tule-
vaisuuden valoisana. Esimerkiksi
Lansi-Ukrainassa sotatilanne oli
rauhallinen toukokuussa 2022, ja
siella rakentamista jatkettiin entiseen
tapaan. Tarkeinta on, etta kaikki VIL-
PEn Ukrainan henkildston jasenet ja
heidén perheensa sailyivat vahingoit-
tumattomina.

“Ukrainalaiset tyoskentelevat ahke-
rasti, vaikka vasymys painaa kaik-
kia. He yrittavat jatkaa suhteellisen
normaalia elamaa ja kayda toissa”,
Osipova sanoo.

Noin neljannes VILPERN liikevaihdosta
on tullut Ukrainan ja Venajan tytaryh-
tiolta. Logistiikka- ja maksuliikenne
Venéijalle ovat vaikeutuneet, eivat-

ka kauppasuhteet Vendjan kanssa
palaudu normaaleiksi pitkaan aikaan.
Vendjalle ei ole investoitu vuoden
2014 jalkeen.

VILPEn tulevaisuus on vahvasti
EU-markkinoilla. Yritys on investoi-
nut naihin markkinoihin jo vuosien
ajan, ja nyt niihin panostetaan entis-
ta enemman.

Ella Osipova
VILPE Russian toimitusjohtaja

BALTIA

”Asiakkaat luottavat tuotteisiimme”

Jo alkuvaiheessa Baltian tiimin myyn-
tistrategiana oli tavata potentiaalisia
asiakkaita kasvokkain ja kasvattaa
tasaisesti tuotteiden kysyntaa. VILPE
Baltian myyntipaallikké Janis
Abolinsin mielesta kasvokkain tapaa-
minen on tuottavampaa kuin mikaan
verkossa tapahtuva vuorovaikutus.
"Kun tapaamme henkilékohtaisesti,
meilla on paremmat mahdollisuudet
selittaa, miten tuote toimii ja mita
hyotyja siita on. Covid-19-tilanne on
kuitenkin hankaloittanut toimintata-
paamme. Onneksi olemme onnistu-
neet menestymaan naista haastavista
ajoista huolimatta”, Abolins sanoo.
Myyntitiimit Latviassa ja Liettuas-
sa ovat jatkaneet aktiivista tyéta
luodakseen tuotteille kysyntaa ja
luottamusta — myyijat ovat esimerkik-
si jarjestaneet koulutusseminaareja
suunnittelijoille ja asennusyrityksille.

Hintakilpailu on kovaa

Baltian rakennusalan markkinoilla on
useita toimijoita ja kova hintakilpailu.

Monet yritykset ottavat huomioon ai-
noastaan hinnan valitessaan tuotteita
projekteihin. Koska Baltian markkinoil-
la on paljon toimijoita, kumppaniver-
kosto on herkka hairidille ja kilpailulle.
Siksi Baltian tiimin taytyi suunnitella
siirtonsa huolellisesti, kun he alkoivat
kehittaa jakeluverkostoaan.

"Olemme perustaneet verkoston
hyvien ja luotettavien asiakkaiden
kanssa. Olemme hankkineet lisaa
kumppaneita yksitellen, jotta valtam-
me kumppanien valisen kilpailun seka
varmistamme erinomaisen asiakas-
tyytyvaisyyden”, Abolins kertoo.

Vakaa markkina-asema

Covid-19-pandemian aiheuttamista
haasteista huolimatta Abolins nakee
myynnin kehityksen Baltiassa positii-
visena. Han nakee, etta tiimi on onnis-
tunut rakentamaan vakaan aseman
markkinoilla.

"Olemme onnistuneet saavut-
tamaan tavoitteemme joka vuosi.
Uskon, ettd voimme saada vielakin

4. ...
SE B EEEEE

Vuonna 2020 -
viennin osuus
VILPER liike-
vaihdosta oli
noin 51 %.

suuremman markkinaosuuden. Naen
mahdollisuuksia erityisesti uusissa
tuotteissamme. 10:n, Wiven seké
isompien poistoputkiemme myynti
menee nyt hyvin. Minulla on suuret
odotukset VILPE Sensesté, koska
Baltiassa on paljon ongelmallisia kat-
toja. Uudet metalliset kattokaivot ovat
myos hyvid markkinoillemme. Aiomme
tydskennelld jatkossa arkkitehtien ja
suunnittelijoiden kanssa, jotta voimme
selittaa heille ratkaisujemme edut”.

Janis Abolins
Myyntipééallikké, Baltia
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PUOLA

"VILPE Sensessa

on yrityksen tulevaisuus”

VILPE kasvaa Puolassa vuosittain 15-30
prosenttia. Hyva henkilosto ja erinomainen
tuotteiden laatu ovat olleet menestystekijoi-
ta seka resepti kovan hintakilpailun torjumi-
seksi, sanoo VILPE Polandin toimitusjohtaja
Andrzej Janusz.

Tytaryhtio VILPE Poland
perustettiin vuonna 2011.
Uransa aikana VILPEI-

& Andrzej Janusz on
keskittynyt hyvéan tiimin
luomiseen.

"Yhdeksan vuotta sitten
meita oli vain kolme ja
nykyaan meita on 11. Olen
todella ylpea henkilostos-
tamme. Olemme hiljattain
saaneet uuden varaston .
ja toimiston. Kaikilla nailla Andrzej Janusz
asioilla on ollut positiivinen VILPE Polandin toimitusjohtaja
vaikutus myyntiimme, ja
tana vuonna olemme kasvaneet nopeasti”, Janusz kertoo.

VILPEnN suurin haaste Puolan markkinoilla on ollut voima-
kas hintakilpailu. Puolan tiimi on kuitenkin viimeisen kolmen
vuoden aikana huomannut kasvaneen kiinnostuksen VIL-
PE-tuotteita kohtaan sek&a ammattilaisten etta kuluttajien
keskuudessa.

"lhmiset pitavat tuotteidemme laadusta ja valikoimasta.
Olemme tulleet tunnetuiksi siitd, ettd tarjoamme ratkaisuja
haastavimpiin rakennusprojekteihin. Toinen vahvuutemme on,
etta pystymme tarjoamaan nopeat toimitusajat. Me todella
panostamme hyvien ja pitkaaikaisten asiakkaiden luomiseen.
Kuluttajat pitavat hiljaisesta keittidratkaisustamme, jossa
moottoroidun liesituulettimen sijaan keittioon tulee liesikupu
ja katolle huippuimuri. Nain keittiosta saadaan hiljaisempi”.

“Asiakkaamme pitavat meita innovaattoreina”

Kun tama teksti kirjoitettiin kesdkuussa 2021, Janusz oli huo-
lissaan markkinoiden nopeista hinnannousuista seka heikosta
raaka-ainetilanteesta. Nykyiset myyntiluvut nayttavat hyvil-

ta, mutta tilanne voi muuttua nopeasti. Naita huolia lukuun
ottamatta Janusz uskoo, ettd VILPE menestyy edelleen seka
Puolan etté Keski-Euroopan markkinoilla.

"Naen, etta VILPEnN tulevaisuus on uusissa innovaatioissa.
Myos asiakkaamme pitavat meité innovaattoreina. Uskon, etta
VILPE Sense on yrityksen tulevaisuutta; sen lanseeraaminen
on ollut erittain iso askel”, Janusz sanoo.
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_ VILPE Sense on éalykas jarjestelma
.~ _kosteusvaurioiden ehkaisyyn.

RUOTSI

”Olemme lapimurron partaalla”

Pohjoismaiden markkinat ovat asettaneet suuria haasteita

VILPElle, silla Ruotsissa vallitsevat perinteiset teraskattomark-
kinat. Kymmenen vuoden aikana markkinoilla on saatu enem-

man kokemusta VILPE-tuotteiden kaytosta.

VILPE Sverige AB:n toimitusjohtaja
Leif Fredriksson on tyytyvainen Poh-
joismaiden markkinoiden kehitykseen.
VILPER toimittua Pohjoismaissa kym-
menen vuotta strategisesti tarkeiden
tuotteiden méaara on kasvanut ja siten
myds kokemukset VILPE-tuotteiden
kaytosta ovat lisdantyneet.

Toinen saavutus, josta Fredriksson
on erityisen ylpea, ovat pakettiratkai-
sut Pohjoismaiden markkinoilla. Taméa
tarkoittaa, ettad pakkaus sisaltaa joko
huippuimurin tai poistoputken seka
[&piviennin.

"Pakettiratkaisut ovat olleet me-
nestys, koska yksittaiset tuotekoodit
helpottavat tuotteiden ymmartamista
ja kasittelya asiakkaan nakokulmasta.
Logistiikka on helpompaa ja asiakkaat

saavat tuotteet seka halvemmalla etta
nopeammin”, han sanoo.

Fredrikssonin mukaan yksi me-
nestystekija Pohjoismaissa on ollut
ammattitaitoinen myyntitiimi. Jonas
Rydénilla on laaja kokemus ilmanvaih-
dosta ja suurempien kanavakoiden
tuotteista, ja myds Nisse Hedberg
tuntee alan. Fredrikssonin tausta on
ilmanvaihtotuotteiden jakeluverkos-
tossa.

Erilaiset rakentamiskulttuurit
asettavat haasteita

Lapimurto Ruotsin markkinoilla on
ollut haasteellista, koska Ruotsin ja
Suomen rakennuskaytannot eroavat.
Esimerkiksi teraskatot ovat Ruotsis-
sa yleisempia kuin Suomessa. Viime

Leif Fredriksson
VILPE Sverige AB:n
toimitusjohtaja

aikoina Fredriksson on huomannut
muutoksen markkinoilla.

"Olemme keskittyneet nyt katto-
alan yrityksiin, talonrakennusalaan ja
teollisuuden rakentajiin, koska ndma
asiakassegmentit antavat nopeampia
myyntituloksia. Covid-19-pandemia
on ravistellut liiketoimintaa ja johtanut
siihen, ettd yha useammat toimijat et-
sivat vaihtoehtoisia ratkaisuja. Monet
ovat kiinnostuneet tuotteistamme,”
sanoo Fredriksson.

Han nékee, ettd VILPEIIa on valoisa
tulevaisuus Pohjoismaissa.

"Olemme lapimurron partaalla
Ruotsissa, silla voimme tarjota suu-
rempien kanavakoiden tuotteita seka
ihmiset ovat tottuneet tuotteisimme
enemman,” Leif Fredriksson sanoo.

EUROOPPA

“Euroopan markkinoilla on positiivinen pohing”

Euroopan markkinat ovat olleet perin-
teisesti VILPEIlle haasteelliset. Siella
toimii isoja ja vakiintuneita toimijoita
ja suhteellisen pienen ja tuntematto-
man yrityksen, kuten VILPEnN, on ollut
vaikea haastaa isoja jatteja.

Viime vuosina Euroopan vientipaal-
likko Ville Hellstrom on huomannut
muutoksen. Euroopassa rakenne-
taan yha tiiviimpia taloja, joten hyvia
ilmanvaihtotuotteita tarvitaan entista
enemman. Energiakulutukseen kiinni-
tetddn enemman huomiota, ja mark-
kina on vahitellen avannut silmansa
VILPEN ratkaisuille.

"Asiakkaat kehuvat erityisesti
tuotteiden laatua ja teknisia ominai-
suuksia. Meidan tuotteemme ovat
varma valinta, koska ne on suunnitel-
tu toimimaan erilaisten jarjestelmien
kanssa”’, Hellstrom sanoo.

Myyntikehitys ndyttaa hyvalta

Isoin haaste Euroopan markkinoilla
on tunnettuuden puute, mutta sillakin
saralla on tapahtunut edistysta.

"Koen, etta viime vuosien panos-
tukset imagoon ja viestintdan alkavat
tuottaa tulosta. Meidén viesti itses-
tdmme laadukkaana ja teknisena
edellakavijana on tanaan selkeampi
ja konkreettisempi kuin viisi vuotta
sitten. Tama on johtanut siihen, etta
monilla markkinoilla meidat nahdaan
jo ihan oikeana asiantuntijana mita
ilmanvaidon paatelaitteisiin tulee”,
Hellstréom sanoo.

Han nakee myyntikehityksen Eu-
roopan markkinoilla hyvana.

"Olemme saavuttaneet hyvan
kasvu-uran viime vuosien aikana
ja selkeasti lisanneet tunnettuutta

monilla Euroopan markkinoilla. Talla
hetkella siellda on positiivinen pdhina.
Nyt koronasta ollaan paasemassa
eroon ja luottamus tulevaisuuteen on
herannyt”, Hellstrom sanoo.

Ville Hellstrom
Vientipaéllikko
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Digitalisaatio on helpottanut Onnisen

i L | ‘l““

Kuva: Onninen

Vuodesta 1913 lahtien toiminut tukku-
kauppa Onninen Oy toimii alati muut-
tuvalla rakennusalalla. Sen lisaksi, etta
rakentamisesta ja talotekniikasta on
tullut teknisempaa ja automatisointi
on lisdantynyt, on rakentaminen myos
muuttunut hektisemmaksi.

"Aikataulut ovat tiukkoja ja tydmaat
entista ahtaampia, mika vaatii hyvin
toimivaa tydmaalogistiikkaa”, sanoo
Onnisen ilmanvaihtotuotteiden kan-
sainvalinen kategoriajohtaja Markku
Vauhkala.

Onnisella onkin arkipaivisin toimiva,
koko Suomen kattava logistiikkapal-
velu, joka toimittaa tuotteet perille
yleisimmin seuraavaksi paivaksi. Myds
pikatoimitukset ja vilkonlopputoimi-
tukset onnistuvat lisapalveluna, mikali
asiakkaalle tulee akuutti tarve ty6-
maalla.
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”Sahkdinen kaupankaynti lisdantyy,
mutta se ei poissulje asiakassuhteita”

Myos digitalisaatio ja sen my6ta
lisdantynyt sahkodinen kaupankaynti
ovat muuttaneet rakennusalaa. Tama
nakyy esimerkiksi Onnisen verkkokau-
pan ja mobiilisovelluksen suosiossa.
Onnisen digitaaliset palvelut ovat
vahvassa kasvussa. Mobiilisovelluksen
avulla asiakkaat voivat tarkistaa hinnat
myymaldissa ja tehda kerailyt helposti
omalla puhelimella. Nykyaan asiakkaat
vaativat tuotetietoja helposti saataville,
mika onnistuu sdhkdisten palveluiden
kautta.

Onnisella on digitalisoitumisesta
huolimatta Suomessa yli 50 Onninen
Express -myymaélaa ja maara kasvaa
vuosittain.

"Sahkdinen kaupankaynti lisaantyy,

mutta se ei poissulje henkildkohtai-
sia asiakassuhteita ja -kohtaamisia.
Paikallisuus onkin ehdottomasti
vahva tekija menestymisessa”, sanoo
Vauhkala.

Paikallisuuden lisdksi Onnisen
eduksi voidaan lukea pitka historia,
erittdin laaja varastotuotevalikoima
ja vahva osaaminen alalla. VILPEn
kanssa Onninen on tehnyt yhteisty6-
t4 muutaman vuosikymmenen.

"Meilla on yhteiset pyrkimykset ja
me molemmat pystymme tarjoamaan
toisillemme hyo6tyja. Yhteistydmme
on aina toiminut erinomaisesti yhdes-
sa kehittaen ja parantaen”, Vauhkala
kehuu.

Tutustu VILPEn
tuotevalikoimaan
Onnisen verkko-

kaupassa

\

Laaja tuotevalikoima
aina ulottuvillasi

Onninen on LVI- ja sdhkodasentajan luottokumppani tuotehankintoihin.
Loydat meiltd laajan LVI-, kylma-, energia- ja sahkotuotevalikoiman
lisaksi asentamiseen tarvittavat tyokalut, suojaimet ja tyovaatteet.

Verkkokauppa kayttoon
Ostaminen on helppoa verkkokaupassa.
Katso tarjoukset ja tarkista tuotteiden

hinta- ja saatavuustiedot suoraan tyémaalta.

Tutustu valikoimaan
onninen.fi

Puuttuuko tunnukset?
Onnisen asiakkaana voit tilata ne
suoraan verkkokaupasta.

onhinentc



Muovi on monessa
mukana rakennusalalla

Rakennusalalla muovimateriaalia kaytetaan mita eri-
laisimmissa tilanteissa. Esimerkiksi taloa rakentaessa
muovia on niin pohjavalujen kiinnikkeissa kuin vesi- ja vie-
mariputkissa. Rakennusalalla kaytettavien muovien kirjo
onkin laajempi kuin muilla aloilla. Myos raaka-aineiden
vaatimukset vaihtelevat aina viemariputkien 50 vuoden
kestovaatimuksesta pistorasioiden séhkoéturvallisuus-
vaatimuksiin.

Kun uudelle tuotteelle valitaan raaka-aine, on valinnan
lahtokohtana aina tuote, sen kayttokohteet ja vaatimuk-
set, kuten muovin lujuus, sdankesto tai esimerkiksi vari.

"Muoveissa on paljon hyvid ominaisuuksia. Se on
turvallinen ja kustannustehokas materiaali moneen
kayttotarkoitukseen”, muovien liiketoimintajohtaja Petteri
Martikainen Telkolta kertoo. Telko on muovien, teolli-
suuskemikaalien ja voiteluaineiden asiantuntija ja toimit-
taja niin Suomessa kuin kansainvalisestikin.

Muovien hyvat puolet unohtuvat, kun muovia paatyy
vaariin paikkoihin, kuten meriin. Kestava ja hitaasti hajoa-
va tuote ei kuulu luonnon kiertokulkuun. Muovin keraysta
ja kierratysta pitaisikin edelleen tehostaa, ja siita tulisi
tehda kiertotaloustuote.

"Telko on esimerkiksi tuonut markkinoille biohajoavia

@ TELKO

Kumppanisi
muoviraaka-aineissa

tuotteen suunnittelusta
valmistukseen

Ota yhteytta:

+358 9 521 7100
plastics@telko.com
www.telko.fi

Telkon Petteri Martikainen ja Svitlana Pahlman. Kuva: Telko

muovituotteita ja kierratysmateriaalista valmistettuja muo-
veja”, Martikainen kertoo.

Tiivista yhteistyota tuotekehityksessa

Telko ja VILPE ovat tehneet yhteistyota jo kymmenia vuo-
sia ja VILPE hankkiikin tuotantoonsa raaka-aineita Telkol-
ta. Yhteisty0 on tiivista erityisesti tuotekehityksessa.

"Olemme asiakkaan tukena prosessin kaikissa vai-
heissa, jotta saadaan tehtya hyva ja laadukas tuote. Jos
asiakkailla on tuotteisiin liittyvia haasteita, ratkomme ne
yhdessa. Tukena on koko Telkon kansainvalinen asiantun-
tijatiimi”, Martikainen sanoo. "On hienoa olla VILPEn pitka-
aikainen kumppani, tasta on hyva jatkaa yhteista taivalta.
Haluankin koko Telko-tiimin puolesta onnitella VILPE&
juhlavuoden johdosta!”

Dahl on vahva paikallinen toimija

Tukkuliike Dahlin hankinta- ja markkinointijohtaja Toni
Orela kertoo, ettd Dahl on aidosti keskittynyt palvele-
maan LVI-alan ammattilaisia.

"Asiakkaamme arvostavat meidan laajaa tuotevali-
koimaamme, alan tietdmysta ja hyvaa palvelua”, Orela
sanoo.

Dahlin palveluksessa on lahes 500 ammattilaista yli
30 toimipisteessa ympari Suomea. Orela toteaa, etta
paikallisuus on yksi Dahlin vahvuuksista.

"Paikallisten asiakkaiden tarpeet on mahdollista tun-
nistaa ja ennakoida hyvin. Asiakkaiden toiveet nakyvat
palvelupisteidemme tuotevalikoimassa.”

Asiantuntevaa palvelua koulutetuilta osaajilta

Teknisten tuotteiden kanssa tulee usein tilanteita, etta
asiakas tarvitsee henkilokohtaista palvelua, vaikka ne-
tistakin tietoa I6ytyy. Kysyttavaa voi tulla etenkin uusiin
tuotteisiin liittyen. Dahlin myyjien asiantuntemus pysyy
ajantasaisena jatkuvan koulutuksen avulla.

"Myyjamme ovat koulutettuja osaajia. Saamme tuot-
teisiin liittyvaa koulutusta myds yhteistydbkumppaneil-
tamme, kuten VILPEIta”, sanoo Orela.

VILPEn ja Dahlin yhteinen tekeminen toimiikin Orelan
mukaan oikein hyvin.

Kurvaa paikalliseen -

yli 30 palvelupistettamme
ympari Suomen ovat apunasi.
Vai asioitko mieluummin
verkossa? Tee tilaus
DahlShopissa 24/7 ja

tilaa kuljetus suoraan
tyomaalle.

Eras Dahlin menestyksen taustatekijoista onkin vah-
va ja luotettava yhteistydkumppanien verkosto.

"Toimintamme rakentuu vahvojen ammattilaisten
yhteistydlle”, painottaa Orela.

Toni Orela. Kuva: Dahl




Omakotitalojen dlykkaiden

ohjausjarjestelmien suosio kasvaa

lecon Oy on yritys, joka on tuot-
teistanut KNX-alytalot kehittamalla
valmispaketit ja niille myyntibrandin eli
taloautomaatiokaupan. Valmispaket-
tien alustana toimiva KNX on kotien
ja rakennusten alykas automaatio- ja
ohjausjarjestelma.

leconin taloautomaation suurin
kohderyhma ovat omakotitalot, joihin
yha useammin halutaan alykas oh-
jausjarjestelma. Taman liséksi myos
teollisuuteen tehdaan alyohjausjar-
jestelmia. Kohteisiin on mahdollis-
ta KNX-automaation avulla saada
esimerkiksi ilmanvaihdon, valaistuk-
sen, lammityksen, verhojen ja audion
ohjaus paikallisesti seka etana.

leconin toimitusjohtajan Jani
Heinosen mukaan tuotteistetun
taloautomaatiopaketin ansiosta lecon
pystyy tarjoamaan alytaloja edulli-
semmin ja nopealla aikataululla.

e | ©CO N

sahkon

"Vaikka teemmekin eniten perin-
teista sahkdurakointia, niin erotumme
massasta KNX-valmispakettien kans-
sa’, sanoo Heinonen.

Sahkoalalla toimiva lecon kuvailee
menestyksensa salaisuudeksi erin-
omaista ja ammattitaitoista henki-
I6kuntaa, asiakaslahtoisyytta seka
luotettavuutta. Tahan perustuu myos
leconin suhde VILPE Oy:n kanssa;
hyva ja toimiva yhteistyd on alkanut
jo vuonna 2008. Pienista asennus-
keikoista on edetty vuosien saatossa
urakkahommiin ja huoltoihin. Viimeisin
satsaus oli led-valojen asentaminen
VILPEnN tehtaaseen, jonka valaistuk-

sesta noin 90 prosenttia on led-valoja.

"Yrityksemme on yksi kokonais-
valtaisimmista sahkdalan yrityksista”,
sanoo Heinonen.

leconilla on kapasiteettia tarjota
asiakkaalle kaikki sdhkdasennuksen

lecon 0saa
suunnittelusta

lecon on Sinun
luotettava KNX-
kumppanisi

toimiviin

Kuva: lecon

suunnittelusta ja asennuksesta sah-
konkayttajapalveluihin, tarkastuksiin
ja huoltoihin. Pohjanmaan alueella
toimiva lecon tekee talotekniikan
lisaksi isompia urakkatdita esimerkiksi
liikekiinteistdihin, halleihin ja teolli-
suuslaitoksiin.

Missa Ruukin katot,
siella VILPEnN lapiviennit

Terakseen pohjautuvia rakentami-
sen tuotteita ja palveluja tarjoavan
Ruukki Construction Oy:n ja VILPEN
kymmenien vuosien yhteistyd on ollut
innovatiivista ja laadukasta. Yritykset
ovat tukeneet toinen toisiaan inno-
vaatioissa.

"Siella missa Ruukki tekee katto-
jaan, 16ytyy myds VILPEnN lapiviennit”,
toteaa Ruukin kattoliiketoiminnan
johtaja Jouni Metsamaki.

Suomessa arvostetaan lukko-
saumakattoja. Ruukki Classic seka
Tiilikainen ovatkin Ruukin suosituim-
pia tuotteita. Lukkosaumakatteet
ovat Metsamaen mukaan ajattoman
trendikkéaitd; ne sopivat niin moder-
niin arkkitehtuuriin kuin vanhempaan
tyyliin. Erityisesti Ruukki Classicilla
on useita teknisida ominaisuuksia,
joilla se erottautuu edukseen. Classic
on muun muassa sataprosenttisen

vesitiivis ja danieristetyn huovan

(Silence-materiaali) ansiosta hiljainen.

Metsamaki nakeekin lukkosaumakat-
teiden olevan suosittuja myds tulevai-
suudessa.

Lukkosaumakatteiden lisaksi kat-
toalalla ndhdaan tulevaisuudessa yha
enemman pitkia, loivia kattoja eika
esimerkiksi harjakattoja. VILPE Clas-
sic Vino -lapiviennista onkin yhdessa
|I6ydetty toimiva ratkaisu naille loiville
pulpettikatoille.

Ruukin menestyksen taustalla ovat
luotettavuus ja laatu yhdistettyna ha-
luun olla edellakavija. Pitka kokemus
ja hyvat kumppanit ovat siivittaneet
yrityksen markkinajohtajan asemaan.

"Yhteinen innovatiivisuus VILPENn
kanssa on vienyt alaa eteenpéin”,
sanoo Jouni Metsamaki.

Ruukin kattoliiketoiminnan johtaja
Jouni Metsamaki. Kuvat: Ruukki

rTUUKKI

Building your tomorrow.

“Lahes joka toinen suomalainen asuu Ruukki-katon alla.
Valitsemalla Ruukin katon kunnioitat myds ympadristoad.

kokonaisuuksiin

Kiitos luottamuksesta, suomalaiset!

IECON OY www.ruukki.fi

Opistokatu 9 e 65100 VAASA e« 040 595 1793 e Asematie 7 ® 66400 LAIHIA ¢ 044 720 9141 » iecon@iecon.fi ¢ www.iecon.fi




Peltialan tukkuliike JanLa Oy uskoo
ekologisuuden vaikuttavan positiivisesti

markkinoihin

Laatu yhdistaa peltialan tukkuliike
JanLa Oy:téd ja VILPE&. Kumman-

kin toiminnassa laatu on ykkdsasia,
minka ansiosta yhteisty6 on aina ollut
helppoa.

Yritykset ovat muun muassa ke-
hittneet yhteistydssa JanLan Jalo
lukkosauma- ja JL Lux/Grand tiilipro-
fillikatteille sopivia lapivienteja. Laa-
dukkaiden tuotteiden lisdksi osaava
henkildkunta ja toimitusvarmuus
varmistavat JanLan paikan Suomen
johtavana peltialan tukkuliikkeena.

”Uskon, etta ihmiset miettivat
vihreita arvoja”

Suomen ensimmaisena yhtiona

34

SSAB:n Greencoat-partneriksi vali-
tulle JanLalle ekologisuus on tarkeaa.
JanLan peltikatot tehdaan kierra-
tettavasta ja seka ekologisesti etta
teknisesti kestavalla tavalla valmiste-
tusta huipputeraksesta, jonka pinnoite
perustuu pohjoismaiseen rapsioljyyn.
Peltikaton muita hyvia puolia on
kevytrakenteisuus, paloturvallisuus
ja vesitiiveys. Se on lisdksi helppo
huoltaa ja pitéda puhtaana. JanLan
tuotteista suosituimpia ovat lukkosau-
ma- ja konesaumakatteet.
"Koronavirusepidemia on sekoitta-
nut markkinoitamme, mutta uskon ja
toivon, etta ihmiset miettivat entista
enemman vihreita arvoja. Peltikatto-

jen tulevaisuus nayttaa valoisalta”,
JanLan toimitusjohtaja Janne Lahtela
kertoo.

JanLalle myodnnettiin kevaalla 2020
Avainlippu-merkki osoituksena koti-
maisesta tyosta.

"Meille on tarkead, etta tuotam-
me Suomessa kotimaisia tuotteita
kotimaisesta materiaalista”’, Lahtela
toteaa.

JanLa onnittelee VILPE& menes-
tyksesta ja toivottaa hyvaa 45-vuotis-
paivaa!

Kuva: JanLa

P
4/
JanLa Oy valmistaa markkinoiden laadukkaimmat teraskatteet. Meilta myos sadevesijarjestelmat, tikas-

ja kattoturvatuotteet seka kattotarvikkeet. Kattoasiantuntijamme palvelevat myymaloissamme Nurmijar-
vella, Oulussa, Tampereella ja Turussa. Katso lisaa nettisivuiltamme www.janla.fi!

VOI OLLA
vAIN. PARAS

WWW.JANLA.FI

| B / /N Y [o
ViLcE

Onnittelemme yhteistybkumppaniamme
juhlavuoden johdosta!



Tuotekehitys yhdistaa

VILPEa ja ebm-papstiz

Maailman suurimman puhallinvalmistaja ebm-papstin tulevaisuus nayttaa valoisalta.

ebm-papstin Suomen
toimitusjohtaja Frank From.
Kuva: ebm-papst

Huonon ilmanlaadun aiheuttamat ongelmat ihmisten hyvinvointiin ja talojen kuntoon
tiedostetaan. "Mikaan ei ole kiinnostavampaa kuin hyva ilma”, sanoo ebm-papstin
Suomen toimitusjohtaja Frank From.

Yksi ilmanvaihdon ja puhallinvalmis-
tuksen tarkeimmista kehityssuunnista
on sahkdnkulutuksen minimoiminen,
ja siind ebm-papst on onnistunut
hyvin. Tana paivana puhaltimien
moottoreiden hyotysuhde on jopa 97
prosenttia. Myos ebm-papstin itse
kehittaman elektroniikan virrankulutus
on alhainen.

"Tuotteiden hydtysuhde on jo niin
korkea, etta fysiikan lait alkavat tulla
vastaan. Seuraava askel sahkonkulu-
tuksen vahentamiseen olisi tuotteiden
aerodynamiikan kehittaminen entista-
kin tehokkaammaksi”, From kertoo.

VILPE on yksi yrityksen lukuisista
asiakkaista ja Fromin mukaan pitka
yhteistyd on ollut mita mainiointa.
ebm-papstin puhaltimia kaytetaan
VILPEN huippuimureissa. Esimerkiksi
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VILPE FLOW -tuotesarja kuvaa Fro-
min mielesta hyvin sitd, miten sahkon-
kulutuksen vahentaminen on tarkeas-
sa osassa ilmanvaihtoalalla.

Jokaisen tuotteen pitda olla
edeltijaiansa ekologisempi

ebm-papst pyrkii olemaan mukana
kaikessa mika liittyy uuden kehittami-
seen. Noin joka viides vuosi yli puolet
heidan tuotteistaan on uudistettuja.

Tuotekehitys onkin tarkeassa roolissa.

Yhteisty6 VILPEn kanssa on mutka-
tonta, silla innovatiivisuus on myds
yksi VILPEnN arvoista.

"VILPEN tapa tehda bisnesta on
[ammittanyt sydantani”, kehuu From.

ebm-papstin perusajatus on, etta
jokaisen tuotteen pitaa olla edel-
tajaansa ekologisempi. Yrityksen

tuotantotavat on suunniteltu mah-
dollisimman ekologisiksi, materiaalit
ovat kierratettavia ja sahkonkulutusta
minimoidaan niin tuotteissa kuin tuo-
tannossa. ebm-papst on siis syystakin
saanut tunnustusta ymparistoystaval-
lisyydestaan Saksassa.

Suomessa ebm-papstin tuotteet
ovat saavuttaneet markkinajohtajan
aseman. Menestys on monen tekijan
summa.

"Tuotteet suunnitellaan sen mu-
kaan, mita asiakkaat haluavat. Sen
lisdksi tuotteen taytyy tietysti toimia
ja olla hinta-laatu-suhteeltaan hyva”,
From sanoo.

ebm-papst toivottaa VILPElle
onnea 45-vuotispaivan johdosta ja
mydtatuulta myds tuleviin vuosiin!

ebmpapst

engineering a better life




Automatisoidut ruiskuvalukoneet

kertovat kayttajalle huollon tarpeesta

Automaatio ja itseoptimointi ovat ruiskuvalukoneiden nykyinen trendi. Tulevaisuudessa
ruiskuvalukoneet kertovat kayttajalle, milloin ne tarvitsevat huoltoa, esimerkiksi jos

ruuvi tai hydraulinen pumppu on kulunut.

Nama trendit tunnistetaan Engelilla. Engel valmistaa hydrau-
lisia ja sdhkdisia ruiskuvalukoneita seka vaaka- etta pysty-
suuntaisesti toimivia koneita.

Engelin Lansi-Euroopan paajohtajan Graeme Herlihyn
mukaan yrityksen lahtdkohta on asiakaskohtaisen ratkaisun
I6ytaminen, eivatka vain standardituotteet.

"Vahvuutemme on, kun asiakas nayttaa meille muoviosan
ja kysyy meilta ehdotusta sen valmistamiseen. Periaatteem-
me on toimittaa kokonaisia ratkaisuja, ei vain koneita”, Her-
lihy selittaa.

Engelin ruiskuvalukoneita tarvitaan eri toimialoilla aina
pakkausteollisuudesta autoteollisuuteen. Myds VILPE-tuot-
teita valmistetaan Engelin koneilla.

Muovi ei ole ongelma, mutta kierrdatyksen puute on

Ruiskuvalukoneissa kdytetaan muovimateriaalia. VILPE-tuot-
teet on esimerkiksi valmistettu kestavasta polypropeenista.
Muovituotteet ovat kuitenkin olleet julkisen keskustelun ai-
heena, silla jatehuolto on ollut puutteellista erityisesti tietyis-
sa maissa.

Herlihyn mukaan itse materiaalina muovi ei ole ongelma,
vaan ongelma on puutteellinen kierratysjarjestelma.

"Muovimateriaalin korvaaminen ei ole yksinkertaista. Muo-

villa on useita etuja muihin materiaaleihin verrattuna, kuten
esimerkiksi pienempi hiilijalanjalki kuin metallituotteilla. Lop-
pujen lopuksi muovi on hyvin ymparistoystavallinen materi-
aali, jota voi kierrattda yha uudelleen. Me vain tarvitsemme
toimivan kierratysjarjestelman”, Herlihy sanoo.

Tulevaisuudessa kaytetaan yhd enemman kompostoita-
vaa ja biohajoavaa materiaalia. Ymparistoystavallisten, esi-
merkiksi kasvista valmistettujen polymeerien kayttd on viela
alkutekijdissaan.

Perheyritys investoi tutkimukseen ja kehitykseen

Engel on perheyritys kuten VILPEKin. Engelin perhe on aina
ollut kiinnostunut kasvattamaan liiketoimintaa. Siita on tullut
markkinajohtaja, kun yritys on vabhitellen investoinut liiketoi-
minnasta saadut voitot tutkimukseen ja kehitykseen.

Yrityksella on suuri markkinaosuus Suomessa. Suomen
markkinat ovat moninaiset, ja Engelin laitteita kaytetaan esi-
merkiksi pakkaus- ja laaketeollisuudessa.

Engelilla on toimisto Suomessa ja tytaryhtioita kaikkialla
maailmassa.

"Emme toimi edustusliikkeen kautta. 'Ajattele globaalisti,
toimi paikallisesti’ on klisee, mutta se kuvaa hyvin toimin-
taamme”, Herlihy sanoo.

“—__/ GREEN IS MORE
THAN A COLOUR

CIRCULAR ECONOMY

Vastuullisesti vihrea —
materiaalit hyotykayttoon

ENGEL toimii vastuullisesti ja ohjaa asiakkaitaan kohti kestavaa ruiskuvalutuotantoa. Keskibssa ovat alykkaan tehtaan
inject 4.0 -ratkaisumme, jotka avaavat uusia mahdollisuuksia myos kiertotaloudelle: iQ weight control -ohjelmisto
esimerkiksi esta prosessivaintelut kierratettyjen materiaalien kasittelyssa. Osien tasaisen korkea laatu liséa kierratetyn
materiaalin kayttbmahdollisuuksia.

Tehostamme kierratetyn materiaalin kayttdéa myos teknolo-
gia-alalla: Uusi ENGEL skinmelt -menetelma mahdollistaa
suuren kierratetyn materiaalin osuuden myos monimut-
kaisten osageometrioiden kohdalla.

Vihrea on siis enemman kuin koneidemme vari. Alykkaat
Inject 4.0 ratkaisut antavat mahdollisuuden tehokkaam-
paan ja ekologisempaan ruiskuvalutuotantoon.,

ENGEL

be the first

engelglobal.com/circular-economy



Saint-Gobain
aikoo olla
vahahiilisen
rakentamisen
edellakavija

Maailmanlaajuisesti toimi-

va rakennustuotevalmistaja
Saint-Gobain panostaa va-
hahiiliseen rakentamiseen ja
kiertotalouteen pyrkien sa-
malla energiatehokkuuteen.
Suomessa yhtio on sitoutunut
hiilineutraaliuteen vuoteen
2035 mennessa.

Saint-Gobain Finlandin tuotepaallikké Mika Pulkkisen mu-
kaan yritys haluaa olla vastuullisen rakentamisen edellaka-
vija. Tyota vahahiilisyyden eteen tehdaan jatkuvasti monella
saralla — kuitenkin niin, etteivat rakennusten terveys, turval-
lisuus, taloudellisuus, pitkaikaisyys ja energiatehokkuus
karsi.

"Olemme esimerkiksi ottaneet tuotannossa kayttéon
biokaasua ja sahkdbmme on ollut uusiutuvaa vuodesta 2018.
Eristepuolella 80 prosenttia lasivillan raaka-aineesta on
kierratyslasia, milla on iso vaikutus hiilijalanjaljen pienenta-
miseen”, Pulkkinen kertoo.

Saint-Gobainin tuotteille on tehty jo 90-luvulta saakka
elinkaariarviointiin perustuvia, kolmannen osapuolen to-
dentamia ymparistoselosteita. Ne kertovat luotettavasti
tuotteen ymparistovaikutuksista koko sen elinkaarella.

Viisi tunnettua brandia saman katon alla

Ranskassa perustettu Saint-Gobain-konserni toimii tana
paivdnd 67 maassa. Suomessa Saint-Gobainin tarjooma
koostuu viidesta tunnetusta rakentamisen brandista el
Ecophonista, Gyprocista, ISOVERista, PAMista ja Webe-
rista, jotka valmistavat erilaisia rakennustuotteita aina eris-
teista kipsilevyihin, kuivatuotteisiin ja putkistojarjestelmiin.
Monen alan yhdistyminen on Mika Pulkkisen mukaan yksi
yrityksen menestyksen kulmakivista.
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_ Tuotepaallikké Mika
- ISOVER Facade -eristeen
m/ _Iuoténtolinjan aarella.

Kuva: Safrit-GubaimEinland
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"Tahtdamme myods sujuvaan asiakaspalveluun. Olemme
kehittaneet asiakkaan polkua siten, ettd meiltéa pystyy tilaa-
maan kaikkien brandien tuotteita yhdella yhteydenotolla.
Tata yhteistydtéa syvennamme koko ajan”, Mika Pulkkinen
sanoo.

Koronapandemia ei ole suuresti vaikuttanut Saint-Go-
bain Finlandin teolliseen toimintaan. Pulkkisen mukaan
rakentaminen on pysynyt Suomessa kohtuullisella tasolla.
Yrityksessa uskotaan, etta tulevaisuudessa paikallisuuden
rooli korostuu rakennusalalla pandemian sekoitettua maa-
ilmanmarkkinoita. Paikallisuus nékyy jo nyt Saint-Gobain
Finlandin toiminnassa: 98 prosenttia yrityksen Suomessa
myymistaan tonneista myos valmistetaan Suomessa.

Takana vuosien yhteistyo VILPEn kanssa

Vahahiilisen rakentamisen lisdksi Saint-Gobain haluaa olla
mukana edistdmassa innovatiivisia ratkaisuja rakennus-
alalle. Yritys Iahti mukaan tukemaan alykasta VILPE Sense
-kosteudenhallintajarjestelmaa.

VILPEII4 ja Saint-Gobainilla on jo entuudestaan takana
vuosikymmenten yhteistyd eristealalla.

"VILPE on looginen ja luotettava yhteisty6kumppani, joka
tuntee hyvin alansa ja asiakkaansa. Olemme aina voineet
luottaa siihen, etta VILPEIta tulee innovatiivisia ja alalle so-
pivia ratkaisuja”’, Mika Pulkkinen sanoo.

& Gyproc

SAINT-GOBAIN

T
i

W Isover
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"weber

SAINT-GOBAIN
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Vahva usko innovaatioihin on
avaintekija Rensonin menestykseen

Jos yritys aikoo kasvaa kansainvalisella tasolla, kumppanuudet ovat erittain tarkeita, us-
kovat Renson Ventilationin Frank Goudman ja Rien Laverge. VILPE ja Renson ovat olleet
kumppaneita useiden vuosien ajan. Kuusi vuotta sitten yritykset aloittivat tiiviin yhteistyon
painovoimaisessa ja koneellisessa ilmanvaihdossa, ja tama liiketoiminta on lahtenyt hyvaan

kasvuun.

Rensonin vientipaallikkd Frank
Goudman nakee, ettd seka Rensonil-
la etta VILPEIIA on vahva usko inno-
vaatioihin, mika on ollut avaintekija
menestykseen.

"Yrityksemme on erittain innovatii-
vinen kuten VILPEKin, mika tarkoittaa,
etta meidan on puskettava innovaa-
tiot markkinoille. Siksi on hyvin tar-
keaa, ettd inmiset yrityksissa uskovat
tuotteisiimme”, han kertoo.

Renson valmistaa korkealaatuisia
ilmanvaihto-, aurinkosuoja- ja ulkoil-
maratkaisuja. Yhteistyo VILPEn kans-
sa perustuu kokonaisten ratkaisujen
myyntiin: Yksi Rensonin paatuotteista
on alykas ilmanvaihtolaite Healthbox,
joka voidaan yhdistaa esimerkiksi
VILPEN tulo- ja poistoilmaratkaisujen
kanssa.

"Yhteistyo on erittain tarkeaa meil-
le”, VILPEnN toimitusjohtaja Tuomas
Saikkonen sanoo.

"Rensonin ja VILPEn tiimit ovat
onnistuneet yhdistamaan yritysten
tarinat. Konsepti on erittéin vahva, ja
toivon meidan jatkavan ja laajentuvan
muihin maihin. Talla hetkella ty6sken-
telemme tiiviisti VILPEn myyntitiimin
kanssa esimerkiksi Puolassa ja Bal-
tiassa”, Goudman selittaa.

Viimeiset kuusi kuukautta ovat
olleet nousukautta, silla yha useampi
rakennus on toimivan ilmanvaihdon
tarpeessa. Goudman toteaa, etta tie-
toisuus ilmanvaihdosta on muuttunut
merkittavasti - luultavasti pandemian
ansiosta.
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Vientipaallikké Frank Goudman,
Renson Ventilation.

Liiketoimintayksikon johtaja
Rien Laverge, Renson Ventilation.

Kuvat: Renson
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Asiantuntijuutta neljannessa
polvessa

Renson on yli 100-vuotias belgia-
lainen perheyritys, joka toimii talla
hetkella neljannessa sukupolvessa.
Renson Ventilationin liiketoimintayksi-
koén johtajan Rien Lavergen mukaan
Rensonin menestys on monen tekijan
summa.

"Ensimmaisena on toimitusjohtaja
Paul Rensonin panos. Han on edel-
leen aktiivinen yrityksessé, ja hanella
on kuudes aisti nahda mahdollisuuk-
sia ennen markkinoita. Toinen asia
on innovatiivinen ilmapiirimme seka
ihmiset, jotka uskaltavat uida vasta-
virtaan sen sijaan, etta he vain hyvak-
syisivat markkinatilanteen. Pyrimme
myds myymaan konsepteja, emme
vain tuotteita”, han kertoo.

Yhteistyd VILPEnN paayhtion kanssa
alkoi vuonna 2013, kun Laverge tapasi
VILPEnN nykyisen toimitusjohtajan
Tuomas Saikkosen ISH-messuilla
Frankfurtissa. Yhteinen savel 16ytyi
heti.

Lavergen mielesta tarkein tekija
yhteistydssa on molemminpuolinen
arvostus.

"Vahvistamme toinen toisiamme,
koska VILPE on pystynyt tarjoamaan
meille hyvia tuotteita. Olemalla erilai-
sia ja toisiamme taydentavia olemme
oikeasti muuttaneet kattomarkkinoita.
Haluamme jatkaa viela toiset sata
vuotta tyoskentelya yhdessa VILPENn
kanssa”, summaa Rien Laverge.
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VILPEn tehdas 1984.

Kaikki alkoi innovaatiosta

Eero Saikkonen tydskenteli kesalla 1973 kattoasen- Tehdas valmistui vuonna 1984 ja oli pinta-alaltaan 1174
tajien tydnjohtajana, kun han alkoi miettia ratkaisua neliometrid. Siita lahtien tehdas ja paékonttori ovat sa-
kaytanndn ongelmaan. Kesa oli tuulinen ja asentajilla massa paikassa.

oli ongelmia saada bitumilla liimattu kattohuopa Tehdasta on laajennettu monta kertaa vuosien var-
eristyksineen pysymaan paikoillaan. Ongel- rella. Saikkoselta on usein kysytty, aikooko VILPE siir-
maa yritettiin ratkaista kiinnittamalla eristeet taa tehdastoimintansa halvempiin maihin. Vastaus on
ruuveilla alustaansa. Ruuvien kannat tulivat aina ollut vankka ei. Toivottavasti tehdyt laajennukset
kuitenkin huovasta lapi, kun katolla kaveltiin. vakuuttavat kysyjat, etta VILPE on taalla jaadakseen.
Eero kehitti ongelmaan uudenlaisen ratkaisun:
muovikiinnikkeen, joka myo6taili painoa. Tuote oli
valmis aprillipaivina 1974 ja se nimettiin sienikiinnik-
keeksi. Tasta alkoi SK Tuotteen eli nykyisen VILPEN
tarina.

Vaikeuksien kautta voittoon

1990-luvun lama iski rajusti rakennusalaan. Sienikiinnik-
keiden kysynta romahti. SK Tuote Ky:n omistama, kiinnik-
keisiin ruuveja valmistanut tehdas ajautui konkurssiin ja
vei mukanaan myos emoyhtionsa SK Tuote Ky:n. Jaljelle
jai vain VILPE-tuotteita valmistanut SK Fastening Ltd Oy.
Sienikiinnike sai hyvan vastaanoton. Alussa resurs- Kyseinen muovituotteita valmistanut tehdas oli taannut
sit eivat viela riittaneet oman tuotannon kaynnista- | seka ruuvitehtaan ettd myyntiyhtion lainoja ja joutui nyt
miseen, joten valmistus paatettiin ulkoistaa Lem- E maksamaan ne.

minkaiselle. Kun oli aika perustaa oma tuotanto, Viimeiset lainat maksettiin pois vuonna 2000. Tuolloin
Eerosta tuntui luontevalta rakentaa tehdas omalle paatettiin, etta yritys ei tule enda koskaan ottamaan lai-
kotiseudulle. Sopiva paikka 16ytyi Mustasaaren Lintu- noja. Kaikki investoinnit on siitéa alkaen rahoitettu itse.
vuorelta.

Kotimaista tuotantoa alusta alkaen

1980-luku

1990-luku
2000-luku

2010-luku

2020-luku

VILPEnN aikajana

Eero Saikkonen keksii sienikiinnikkeen aprillipaivana 1974.
Vuonna 1975 kaupparekisteriin merkitaan SK Tuote Ky.
Kattokaivot ja tiivistyslaipat tasakatoille tulevat myyntiin
1977.

Oma tehdas perustetaan Mustasaareen 1984. Alun perin teh-
taalla on palkattua henkilokuntaa kuusi, kaksi koneenhoitajaa

ja nelja pakkaajaa. Tehdasta varten perustetaan SK Fastening
Ltd Oy. Toimisto siirtyy Vaasasta tehtaan yhteyteen 1987.

VILPE-tuotenimi otetaan kayttoon 1987. VILPE tulee sanois-
ta viemarin, ilmanvaihdon, liesituulettimen ja poistoputken
elementti. Tuotteiden valmistaminen muoviraaka-aineesta oli
taysin uusi ratkaisu, silla muut valmistajat kayttivat lasikuitua.
Lasikuitu ei kuitenkaan ollut riittvan kestava materiaali.

Ensimmainen tehdaslaajennus on 2400 nelidmetrid. Varasto
ja pakkaamo siirtyvat tehtaan yhteyteen. Vuosikymmenen
puolivalissa tuotannon painopiste siirtyy kiinnikkeista
VILPE-tuotteisiin.

Yritys maksaa viimeiset lainansa pois vuonna 2000. Tehdas-
ta laajennetaan noin parin vuoden valein. Toiminta kansain-
valistyy esimerkiksi uusien tytaryhtididen myo6ta.

SK Tuote Oy:n nimeksi vaihtuu VILPE Oy vuonna 2018.
Nimi vaihdettiin, jotta VILPE-tuoteperhe yhdistetaan entista
paremmin niiden valmistajaan. Tehtaan katolle asennetaan
Vaasan seudun suurin aurinkovoimala.

Eero Saikkosen poika Tuomas aloittaa toimitusjohtajana.
Investoinnit uusiutuvaan energiaan kasvavat, kun tehtaalle
asennetaan maalampdévoimala. Yhdeksas laajennus alkaa.
Kun laajennus valmistuu 2022, tehtaan koko on 21 215 neli6-
metrid. Mustasaaren tehtaalla on yli 90 tydntekijaa ja koko
konserni tyollistaa noin 150 henkil6a.

47




> VILPE.COM

VILPE Oy
Kauppatie 9, 65610 Mustasaari
Lintuvaarantie 33, 02650 Espoo

Myynti ja tekninen tuki
Puh. 020 123 3233
myynti@vilpe.com

ilFE"

Innovative and Easy




