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Sa forandrar ny teknik ventilationsbranschen
- basta tipsen for att lyckas pa framtidens ventilationsmarknad

Framtidens ventilationssystem &r behovsstyrda och smarta, men omstéllningen till den nya tekniken
ar dnnu i startgroparna. Britta Permats, verkstéllande direktor pa Svensk Ventilation, tror att bade
fastighetsédgare och entreprenérer har mycket att vinna pa att ta steget ut och satsa pa ny teknik.
L&s vara bésta tips for att lyckas péa framtidens ventilationsmarknad.

Artificiell intelligens och loT ar ny teknik

som redan har forandrat manga branscher.

Den nya tekniken har aven gjort intag i
ventilationsbranschen, men annu har den

inte anammats av den stérre massan
ventilationsentreprendrer och kunder. Britta
Permats har lange bevakat utvecklingsfragorna i
ventilationsbranschen och hennes bedémning ar
att den nya tekniken kommer att bli vanligare och
att den kommer att forandra hur man jobbar med
ventilation.

Behovsstyrd ventilation och smarta byggnader

Enligt henne innebar ny teknik inom

ventilationsbranschen ofta behovsstyrd ventilation,

dar man stravar efter optimala luftflodesnivaer i en
byggnad.

- Framfor allt ar férdelen att kunderna som

vistas i de har lokalerna far ett mer optimalt
inomhusklimat, sa att folk kan vara produktiva och
ta in mera kunskap, sager Britta Permats.

Behovsstyrd ventilation fungerar med sensorer och
givare som kan ka&nna av inomhusluftens temperatur,
luftfuktighet, koldioxidhalt, VOC (flyktiga organiska
féreningar) och luftfldden som kan matas med
ultraljudssensorer i kanaler. Ventilationen justeras
sedan automatiskt for att sakerstalla att inomhusluften
ar idealisk.

Framtidens uppkopplade byggnader med artificiell
intelligens erbjuder dven majligheter for service- och
underhallsforetag att jobba effektivare.

- Samtidigt kan tekniken ocksa vara till nytta for
serviceteknikerna som skoter om fastigheterna. De
kan fa information i forvag, innan en produkt gar
soénder eller liknande. Overvakningsfelsékning kan
goras pa distans och serviceteknikern kan atgarda
felet innan kunden marker ndgonting, berattar Britta
Permats.

Eftersom den nya tekniken gor ventilationen
automatisk och behovsstyrd, vacker det fragan vilka
varden som utmarker optimal inomhusluft.

- ldag kan sensorerna och givarna visa en markering,
att nu har luften kommit upp till en viss niva, det kan
vara gult och sedan rétt som da inte ar bra. Vi behover
dock mer forskning pa vilka gransvarden som ska
anvandas, sager Britta Permats.
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Energisnalare byggnader med Al

Andra mdjligheter med artificiella intelligenssystem
ar att man kan erbjuda mer sékra och héallbara
kontorsbyggnader, berattar Britta Permats.

- Den artificiella intelligensen lar kdnna byggnaden,
hur den fungerar och den har koll pa exempelvis
hur manga personer som vistas i lokalen, var de
befinner sig och hur luftkvaliteten ar. Genom att
bygga upp en virtuell tvilling med all insamlad data
av den fysiska fastigheten, kan den artificiella
maskininlarningen dra slutsatser hur man ska styra
den verkliga fastighetens ventilation optimalt och
fa ner energianvandningen, sager Permats.

Eftersom ventilationen justeras efter behovet, kan
man fa ner energianvandningen, till exempel nar fa
personer vistas i byggnaden. Att géra byggnader
energisnalare ar viktigt med tanke pa energi- och
miljomal som bland annat EU har faststallt.

- Man brukar séaga att artificiell intelligens kan fa ner
20 procent av energiférbrukningen pa uppvarmning,
ventilation och luftkonditioneringen. Och tittar man
pa den totala driftinbesparingen sa séager man

att den kan vara ungefar 6 procent, sager Britta
Permats.

| nulaget kan den har tekniken upplevas som dyr av
manga kunder men Britta Permats tror att priserna
kommer att komma ner i takt med att de har
I6sningarna blir vanligare.

- Jag tror att det har kommer att komma, liknande
givare och sensorer finns redan idag inom t.ex.
bilindustrin vilket gor att priserna gar ner. Sa det
kommer att bli fler fastighetsagare som kommer att
efterfrdga detta, sdger Britta Permats.
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Aktorerna pa ventilationsmarknaden férandras

Permats tror att Sveriges servicetekniker och
entreprencrer forstar digitaliseringens mojligheter
men vi alla har kanske inte forstatt hur stora
féorandringarna det kommer att bli.

- | Sverige har vi ju obligatoriska
ventilationskontroller och da ar det en certifierad
person som kontrollerar ventilationssystemen pa
plats. Vem vet, men deras yrkesroll kanske ser
annorlunda ut i framtiden, s&ger Britta Permats.

Permats beddmer ocksa att den nya tekniken
kommer att rita om spelkartan for aktorerna pa
ventilationsmarknaden och att foretag som inte
vanligtvis jobbar med fastigheter, till exempel
Google och Microsoft, kommer att bli intresserade
av de affarsmdjligheter som stora mangder data
for med sig.

Permats poangterar att det kan vara svart att vara
forst med ny teknik och att det darfor behovs

fastighetsdgare som satter hjulet i rullning.

- Det brukar kravas nagra fastighetségare som vagar
ta de forsta stegen. Det kan vara skolor som har
bestamt att de avsatter lite pengar for att testa det
har och saklart kommersiella fastighetsagare som
har kontor, séager Britta Permats.

Nya affarsmodeller for att méta framtidens behov

Permats tror att i framtiden kommer entreprendrerna
att vara tvungna att stalla om och vara beredda pa
att forandra sina affarsmodeller. Man kommer aven
att behdva se om hur man kommunicerar vardet av
en ventilationsinvestering for kunden.

- Istéllet for kvadratmeterna sa séljer man in ett bra
och optimalt inomhusklimat fér manniskor som ska
vara produktiva. Om man &r en arbetsgivare som
letar efter kontor, da ska man ju hyra en fastighet av
nagon och déa kan ett optimalt inomhusklimat vara ett
argument. Pa ett saddant kontor kan ens medarbetare
vara valdigt produktiva och kreativa, séger Britta
Permats.
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Datasdkerheten maste garanteras

Britta Permats namner speciellt radslan for
datasakerheten som en utmaning. Dels maste man
diskutera och l6sa fragor som géller évervakning
av personer inne i byggnaden och dels maste
tekniken ha tillrackligt skydd mot sabotage.

- Utmaningen ar sakerheten med all data som
man samlar in. Det ar viktigt att det kanns tryggt
for fastighetsagaren. Ocksa de som vistas i
byggnaden ska kdnna att de inte ar 6évervakade,
sager Britta Permats.

Mer kunskap om ny teknik i
ventilationsbranschen

En annan utmaning ar att kunskapen om den nya
tekniken inte har natt alla i branschen. Man vet inte
vilken teknik som finns och hur den fungerar. Man
har aven svart att forestalla sig teknikens fordelar.

- Atminstone i Sverige och dven i andra lander ar det
svart att fa folk att utbilda sig till hantverkare eller
servicetekniker. Sen har vi ju de som redan finns i
yrkena, som skoter om fastigheterna, de behdver ju
ocksa hoja sin kompetens. Utbildningarna méaste ses
Over och sen maste vi fa ungdomarna att intressera
sig for ventilations- och fastighetsbranschen, sager
Britta Permats.

P& Svensk Ventilation jobbar man standigt med att
paverka och utveckla utbildningarna inom omradet.

- Vi har specialister inom var systerorganisation
som ar experter pa det har omradet. Jobbet ar att
se in i framtiden och ta reda pa vad som hander nar
det géller digitaliseringen. Sen har vi politikveckan i
Almedalen i Sverige och dar har vi haft sddant tema
tre ar i rad. Och da har vi bjudit in fastighetségare
och politiker, sager Britta Permats.
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Tips till entreprendren for att lyckas i framtiden

1. Manniskor har ofta svart att fa grepp om vilka maéjligheter nya arbetsséatt och
ny teknik for med sig. Kommunicera darfor tydligt till kunden vardet med den nya
tekniken och vad kunden har att vinna. Anvand garna exempel och referenser for
att skapa en trygghetskansla.

2. Var beredd pa att foéréandra din affarsmodell i framtiden. Ta som utgangspunkt
vad kunden verkligen vardesatter, till exempel frisk inomhusluft eller
energibesparing. Se dver affarsmodellen regelbundet.

3. Satt dig in i den nya tekniken och de majligheter och utmaningar som den for
med sig. Ga pa olika kurser och seminarier och folj branschnyheterna. Det galler
att hoppa pa taget i tid.
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